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鲜果集中成熟、扎堆上
市，价格跟着行情大起大落，
是很多水果产区共同的难
题。蒲江推进“立园满园”，引
来更多配套企业，让贮藏、分
选、深加工等环节落地本地。

走进四川仙阁酿酒业有
限公司果酒加工车间，一排
排发酵罐已就位，全自动灌
装线等着投产。这个项目总
投资1600万元，厂房和设备
基本装好，正在调试。其瞄
准的就是蒲江长久以来的短
板：大部分果子摘下来直接
外销，深加工做得少。“蒲江
水果的底子很好，我们打算
把耙耙柑、猕猴桃做成气泡
酒、调配果酒，让水果不再只

是按斤卖，还能做成瓶装产
品，把利润留在蒲江。”该项
目负责人说。

四川仙阁酿酒业有限公
司不是个例。益而康水果饮
料加工项目也在加快落地建
设。该项目建成后，可以把柑
橘、猕猴桃加工成产品出口。
同时当地还在招引龙头企业，
朝着药食同源、提取精油等附
加值更高的方向发展。

如今，深加工正从单个
项目慢慢连成一条产业链。

流通这边，百果园、深农
集团、北京新发地、成都益民
水果进出口集散中心先后落
户蒲江万果博览荟片区；全
县现有278家做冷链仓储的

主体，冷库静态库容20万吨，
一年能周转150万吨水果，农
产品年交易额150亿元。按
照规划，到2027年，西南水果
电商中心、冷链集散中心、农
业机器人基地建成后，蒲江一
年水果周转量有望冲到200万
吨，所有果子都能标准化分选
处理，交易额能突破200亿元，
真正做到全国各地的水果在
这里集散，再卖到全世界。

“所谓满园，不是简单地
把企业招进来，而是让仓储、分
选、包装、加工、贸易、销售渠道
互相配合。果子既能及时卖
掉，也能存起来，卖不掉的还能
送去加工，果农不用被动等
着收购商出价。”孙艳说。
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成片的果园铺在成都市
蒲江县的丘陵上，一年能产出
上百万吨鲜果，产值突破百亿
元。作为四川柑橘、猕猴桃的
核心产区，蒲江的水果早已卖
到全国各地。以前，当地大多
是直接卖鲜果，行情一变，价
格就跟着起伏，这个难题曾一
度困扰着当地果业。

怎么从“种得出果子”变
成“卖得稳、产业链更长、能
卖出更高价钱”？蒲江靠着

“立园满园”这套思路，沿着
“两个替代”的绿色种植路
子，在地里、流通市场、深加
工环节同步想办法，围绕一
颗果子做价值升级。

这场改变，正在成都西
南这片果园里慢慢发生。

蒲江水果的底气，首先来
自田间地头。全县连片种植
柑橘、猕猴桃、茶叶三大品类，
一共60万亩，是四川重要的鲜
果供应基地。早在2020年，蒲
江就率先试行了“两个替代”：
用有机肥替换化肥，用绿色防
控手段减少化学农药。这套
绿色种植办法，成了蒲江水果
和别的产区拉开差距的根本。

“我们不是一味追求多
种、多产，核心是把品质稳住，
只有品质好了，果子才更容易
卖上好价钱。”蒲江县农业农村
局副局长孙艳说。几年推进下
来，当地建起105个“两个替代”
示范基地，有机肥覆盖76.5%的
果园，绿色防控占到71%。5年
办了1300多场技术培训，10万
多农户跟着学技术。靠着这套
种植体系，“蒲江雀舌”“蒲江猕
猴桃”“蒲江丑柑”三大地理标志
品牌，均进入中国区域品牌榜
单前35强，品牌价值总量达
429.95亿元。

品牌价值越高，质量这根
弦越不能松。“对于违规行为，
我们是零容忍。”孙艳说，蒲江
把农业、市监、公安等部门力
量整合起来，建起县、镇、村三
级检查网络。5年抽检农产品
近10万批次，合格率稳定在
99.8%以上，发放240多万张承
诺达标合格证。

蒲江县果品协会会长左
楷天天跟地标品牌保护打交
道，感受很深。今年爱媛柑橘
行情不好，有些品种收购价最
低跌到0.5元一斤，往年一般能
卖到1.5元左右。在他看来，行
情走低，除了全国水果市场整
体供应量大外，还有两个棘手
问题：不少商家抢早采摘，果子
没熟就上市；有人冒用蒲江地
标低价卖货，持续扰乱市场。

“果子都还没成熟，直播
间就打着正宗蒲江耙耙柑的
旗号卖，消费者吃到嘴里又酸
又涩，对蒲江水果的印象一下
子变差，最后整个产区的品牌
一起受损。”左楷说，协会最近
接连开会，跟会员讲清楚：地
标怎么用、线上直播哪些做法
不能碰。还配合相关部门线
下核查、溯源核验，劝大家一
定要等到果子成熟后再售卖。

为了让好品质看得见、分
得清，蒲江还出台包装补贴政
策：计划至少补贴200万个包
装，争取九成以上果品都做到
分级售卖。从地里的种植标
准、上市检测溯源，到包装
标识、市场监管，蒲江
想搭起一套完整的
管控体系，把绿
色种植的优
势，变成消
费者能看
懂 、能
查到的
品牌信
誉。
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产业升级，说到底是要
让农户实实在在赚到钱。蒲
江84个涉农村（社区）全都建
起村集体企业，33家已达到
规上标准。按照“两个替代”
标准种出来的耙耙柑，收购
价比别的产区高出三成以
上，一亩地能多赚4000元。
现在，蒲江农村居民户均存
款突破30万元，农民人均可
支配收入在全省排在前列。

“90后”返乡创业者黄珊
珊就是这套体系里鲜活的例
子。她毕业于四川农业大
学，曾在外做了9年房地产，
2022年底回到蒲江县鹤山街
道官帽社区，做水果供应
链。她坚信好果子不怕等，
坚决不抢早、不催熟，只卖自
然成熟的耙耙柑和猕猴桃。

和传统批发不一样，以
前果农只能等着收购商上
门，价格完全看市场行情。
黄珊珊走的是订单模式：提

前和农户说好种植标准，必
须按“两个替代”方式管理果
园，不打除草剂，果子检测合
格后再收购，给出的收购价
一般比市场价高出三成左
右。“我家也种果树，先把自
家果子种好、卖好，邻居才愿
意跟着按标准来，光靠讲道
理很难说服人。”她说。

黄珊珊做产地直发，对
接私域团购、品牌渠道、达
人带货，根据订单采摘，减
少果子损耗。行情低迷时，
其他人的果子卖一两元一
斤，她那些可溯源、符合标
准的耙耙柑可以卖到8元一
斤。跟她合作的农户，不仅
有稳定收购价，还能到她的
仓库打包干活，多一份务工
收入。近两年，她每年稳定
卖出三四十万斤蒲江水果，
客户大多来自看重品质、溯
源的私域渠道，今年客户数
量持续增加，销量预计能翻

一番。
从政府定方向、行业协

会自我约束，再到新农人扎
根田间，蒲江正在回答一个
县域农业的问题：水果不再
单纯是地里长出来的农产
品，而是涵盖种植标准、品
牌、深加工、流通、带动农户
的完整产业体系。“接下来，
我们会继续做强三大主导产
业，全域推广‘两个替代’，引
进更多龙头加工企业，推动
园区从单纯引进企业入驻，
走向整条产业链协同发展。”
孙艳说。

一颗果子的价值，从来
不止果肉本身。蒲江的尝
试，是四川丘陵地区农业转
型的一个缩影：守住绿色种
植的底线，拉长产业链，平衡
短期流量和长期口碑，让果
农分享产业增值收益，让小
小的一颗果子，长成一条能
长久富民的产业链。

左图1：蒲江水果深加工产
业链。蒲江县委宣传部供图
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上图：蒲江水果上市。
蒲江县委宣传部供图

华西都市报-封面新闻记者 陈静

左图2：果农种植的蒲江耙
耙柑。 黄珊珊供图 1 2

“90后”返乡创业者黄珊珊
黄珊珊供图


