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日前，由封面新闻、华西都市报主办
的“向新向优 推动高质量发展”——2025
四川十大经济影响力人物评选活动投票
环节圆满收官。四大榜单之中，最具分
量的“2025四川十大经济影响力人物”榜
单上，近百位优秀企业家同台竞争，投票
总数超百万。

其中，有一位企业家被称为“救火队
员”，他就是四川华丰科技股份有限公司
（以下简称“长虹华丰科技”）总经理刘太
国。近日，华西都市报、封面新闻记者对
话刘太国，谁能想到，这位意气风发的企
业家，10多年前接手的是一个濒临破产
的“烂摊子”。

故事还要从20多年前说起。彼时位
于绵阳的四川华丰科技股份有限公司正
深陷困境，这家始建于1958年的国内电
连接器行业先行者，却在新世纪市场化
转型浪潮中逐渐迷失方向。人才大量流
失、经营困顿不堪，曾让人羡慕的“华丰
人”，成了低收入的代名词。2007年长虹
控股集团入驻四川华丰科技股份有限公
司，虽在资本、人才等方面给予极大支
持，但漫长的磨合期让华丰人期盼的“春
天”迟迟未到。

直到2014年，时任长虹器件科技有
限公司总经理的刘太国临危受命，开启
了企业逆袭之路。

改革破局：
从“要我干”到“我要干”

从技术员到市场销售，再到管理岗
位，在刘太国的履历中，多家长虹子公司
在他的领导下扭亏为盈，“救火队员”的
称号早已深入人心。面对临危受命，即
使在待遇、工作环境等各方面条件大幅
下降的情况下，刘太国仍选择为华丰的
未来下注。“我相信蕴藏着艰苦创业基因
的华丰，一定能成功实现第二次创业。”
刘太国对记者说。

面对企业历史包袱重，人才流失、技
术创新不足等“老大难”，刘太国制定了

“三步走”战略：一是重新制定战略发展
方向，积极引进国际先进技术，开发拳头

产品；二是积极推进混合所有制改革，推
行骨干员工持股，与员工形成命运共同
体；三是重回“重技术轻行政”的发展轨
道。

“最好的方式就是改变员工身份。”
2017年，借助长虹华丰科技被四川省国
资委批准为四川省首批员工持股试点单
位的东风，刘太国搭建起高管、事业部、
产品线三个层次的中长期激励分享体
系，真正让员工实现了从“要我干”向“我

要干”的转变。
一系列改革措施的落地实施，不仅

让长虹华丰科技甩掉了沉重的历史包
袱，更让这家老牌国企在历经漫长“寒
冬”后迎来了“春天”。

技术攻坚：
占领行业技术制高点

刘太国深知，技术创新才是企业发
展的核心驱动力，他不断加大科研投入，
近3年来，长虹华丰科技年均研发投入占
比超过10%。同时，他还主导建立了互联
研究所加速成果转化，让实验室技术快
速走向市场。

最令人瞩目的，当属高速背板连接
器的研发突破。这一产品被誉为连接器
领域“皇冠上的明珠”，其核心技术曾长
期被国外垄断。刘太国介绍，2018年，长
虹华丰科技被指定承担国家攻关任务。

“核心技术必须掌握在自己手中，才不会
受制于人。”回忆起那段日子，刘太国心
中满是感慨，“拉上行军床，住进实验室，
我们就这样开启了背水一战。”

面对国外技术封锁，研发团队日夜
奋战，一遍遍调试参数，图纸修改了几百
版……终于，历经300多个日夜，研发团
队成功研发出10Gbps高速背板连接器
并实现量产，一举打破国外技术垄断，填

补了国内空白。“我们用一年时间，走完
了国外企业10年的路。”刘太国言语间满
是自豪。

领航致远：
打造数据高速连接器领域“中国名片”

此后，长虹华丰科技又相继开发出
56Gbps、112Gbps高速背板连接器，且公
司各类产品广泛应用于神舟系列飞船、长
征火箭、“嫦娥”“天宫”探月工程，为国家
重大战略装备自主可控提供支撑。值得
注意的是，目前其研制的224Gbps高速
背板连接器已达国际先进水平。

在刘太国的带领下，长虹华丰科技用
“硬核”技术构筑起市场优势，公司营业收
入逐年增长，净利润大幅改善，并于2023年
6月成功上市，成为全省第一户自主培育
的科创板上市国有企业。2025年，营业收
入达到了24.95亿元、同比增长128.47%，
利润总额3.76亿元，创下历史新高。

历经多年深耕，长虹华丰科技已成
功打造“高速”和“系统”两张名片。然
而，刘太国的脚步并未停下，2023年，他
带领企业从“高速连接器制造商”向“高
速系统互连方案服务商”转型升级。又
在AI浪潮席卷全球时，瞄准算力风口，在
高速背板连接器核心技术基础上持续创
新，成功研制出新一代高速线模组产品，
为国家AI算力发展提供坚实支撑。

“十五五”规划明确提出，提升产业
链供应链韧性和安全水平，加强关键核
心技术攻关。在这一时代浪潮下，刘太
国认为，必须要带领企业锚定高质量发
展，以技术创新响应“新质生产力”发展
号召，以“中国芯”护航“中国梦”。“我们
致力于打造数据高速连接器领域的‘中
国名片’。”刘太国目光坚定地说。

从濒临破产到行业标杆，长虹华丰
科技的逆袭，是刘太国率领员工不懈努
力的成果，更是国企改革与国家战略深
度融合的生动注脚，也正是“四川经济影
响力人物”的有力诠释。

华西都市报-封面新闻记者崔瑶
长虹控股集团供图

4月25日晚，川超决赛阶段第七轮在
德阳市体育公园体育场如期打响。场内
绿茵竞技、热血对抗；场外跳出单一体育
场景，一场赛事引流+文旅赋能+全域消
费的融合实践同步上演。

德阳联动全市314家景区、餐饮、住宿、
文创及零售业态，依托川超票根打造全链
条权益体系，打通吃住行游购娱消费闭环。

放眼全川，川超早已超越体育本
身。它不仅是四川群众体育发展的重要
载体，更是“体育+文旅+消费”融合发展
的前沿试验场与标杆样本。

体验升级
从单向观赛到场景共生

“我不只为球赛而来，更是和家人借
着赛事，解锁一城风物与人文。”成都球
迷周先生的感慨，道出了川超带给游客
的全新体验。

体育竞技的热血之外，在地文化、特
色风物、市井烟火全面入局，形成动静相
融的独特氛围。

4月18日，德阳与绵阳两队在场上一决高
下，场外的“文化亲友团”却让人毫无抵抗力。

当天，赛场外的球迷广场化身为“德
阳好物市集”，三星堆的“顶流”文创、细
如银丝的中江挂面等组团亮相。

3月21日，凉山赛区赛前氛围提前升
温。“川超凉山集市”里，冕宁火腿、特色水
果、彝族刺绣香包、文创冰箱贴琳琅满目。

其他赛区也屡出奇招。南充以三国
文化为内核，打造“刘关张”三国助威团、
汉服折扇演绎，用本土历史IP点燃赛场氛
围；德阳打造“广汉毛肚火锅宴”，以特色

美食撬动球迷消费；宜宾聚焦市井风味，
打造球迷专属消费集市，燃面、凉糕、筠
连水粉等地域美食一站式集结；成都双
流区设置内场抽奖，奖品包括兔头年卡、
女鞋礼盒、护肤套装、蓝莓大礼包等。

一票全域畅享
构建赛事消费新生态

以川超赛事IP为核心，四川省体育
局、商务厅等多单位联动发力，统筹21个
市（州）文旅资源，推出超5000万元文旅
消费优惠，搭建全省联动的票根消费联

盟，超千家商户入局联动，推出凭票专属
折扣、满减优惠和特色套餐，让赛事门票
从“入场凭证”变为“消费通行证”。

3月28日，川超决赛阶段第三轮，自
贡灯城燊龙队主场迎战凉山好医生队。
据统计，此次自贡的川超赛事观赛引流
61万人次、带动综合消费5.15亿元。

此外，各地也因地制宜落地配套政策：
达州精准落地票根惠民体系，联动53家餐
饮、29家酒店推出专属优惠，叠加商圈额外
消费券、赛事现场特色好物抽奖，将旧院黑
鸡、灯影牛肉等地方特产与赛事场景绑定，
强化城市味觉标签；德阳则紧扣春夏季消
费节点、“五一”假期、露营季等节点，串
联核心文旅资源，规划12条精品旅游线
路，精准匹配一日游、两日游多元出行需
求，借赛事热度拉长文旅消费周期。

短期客流易散，长效消费难留，是各
地赛事经济发展的普遍痛点。而川超跳
出“短时引流”局限，持续推动过路客向
过夜客、一次性消费向沉浸式深度消费
转变，有效激活周末经济、夜间经济，夯
实城市消费基本盘。

华西都市报-封面新闻记者 杨金祝

“救火队员”刘太国：

从濒临破产到行业标杆的逆袭之路

川超，不止于球赛：

一场体育IP与文旅融合的“四川试验”

刘太国（前排左二）视察指导公司工作。

四川华丰科技股份有限公司5G+AI
通讯电高速线模组自动线。

锦绣天府·安逸四川
4月25日,川超
决赛阶段第7
轮打响，图为德
阳体育场外的
德阳好物市集。
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