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几次择业失误后当保安
发布自嘲视频走红网络

熊先生介绍，他是一名
“80后”，幼年时家里条件不好，
也没有人督促学习，成绩一般，
几乎没拿过奖状。五年级时，
他开始憋着一口气苦学，从湖
北大悟县农村一路考进了武
汉理工大学材料学院，成为村
里第一个重点大学的学生。

2008年，熊先生放弃考
研，找到了第一份工作，进入
了某汽车制造公司。“当时这
家车企很多人还没听过，我父
亲觉得这是国营汽车厂，是铁
饭碗。我是有心理落差的，我
女朋友去的是另一家公司，月
薪五六千元。”

这份工作，他干了两个月
就离职了。熊先生说，当时厂
区有上万人，内部要坐通勤车
来往。厂里给他分配的师父
每天很忙，只给他布置一些任
务，让他去车间观察、写记录。

“我天天没事干，比较焦
虑。申请去销售部门，公司让
我再等一等。我等不了，就决
然离开了。当时留下的同学，
现在都是公司的中高层了。”
熊先生说，他当时准备到外边

“挣快钱”，后来也确实挣到了
钱，但从长远来看，这次离职
在客观上让他与同学拉开了
差距。

熊先生认为，每个人都要
找自己适合的工作，那些留下
的同学就是适合的对象，“希
望广大毕业生们择业时一定
要想清楚自己适合什么。 ”

熊先生说，这次离职后，
他坐了20多个小时火车前往
宁波，晚上寄居在宿舍楼梯
间，白天到人才市场找工作，
误打误撞进入了一家外贸公
司。“干了一年多，工资涨了
300元，年终奖发下来不到1万
元。对行业熟悉了，也觉得公
司产业单一，前途有限，就又跳
槽到另一家外贸服装公司。”

熊先生说，这两年他曾遇
到过一些“诱惑”和机会，也曾
经历过行业的寒冬：在宁波拒
绝了企业老板让他当上门女
婿的邀约，在淘宝网店刚兴起
的时候拒绝了朋友的创业邀
请，回武汉后进入钢材外贸行
业，经历了行业高峰到低谷的

“过山车”。
“毕业第六年，跟女朋友

结婚，生了孩子。在本行业坚
持的同时，遇到了很多相关行
业的贵人，自己创业成立了公
司，做了好几个大单。”熊先生
说，但是在2020年前后，因为
各种原因他的创业失败，之后

失业3年，直到2025年底，在朋
友介绍下成为一名保安。

“之前账号一直发布给孩
子辅导英语的内容，当保安
后时间比较充裕，才开始讲
自己的工作经历，几条视频
播放量都是几百万。”熊先生
说，原本也没想到自己的这
些“弯路”经验，能引起这么多
网友共鸣。

否认蹭流量、抹黑母校
学校并未干涉其发布内容

记者注意到，熊先生的相
关视频，都会以“武汉理工毕
业当保安”作为开头。

评论区里，除了留言分享
个人经历的网友，还有人在质
疑他故意与武汉理工大学捆
绑“蹭流量”，甚至有人认为武
汉理工大材料专业毕业生当
保安，是在“抹黑母校”。

1月26日，“武汉理工毕
业生当保安被母校约谈”词条
登上热搜后，这样的质疑更加
强烈。有人猜测，他是以此吸
粉、起号和准备变现。对此，
熊先生给予否认。“我们这些
乡村、区县出来的学生，很多
人的认知比较窄，对考研、找
工作都有迷茫。评论区很多
人分享他们的经历，也是这
个感受。我当时就非常渴望，
能有个过来人跟我讲讲某个
专业、某个工作领域的发展
前景，可惜没有。”熊先生说，
他的初衷是与网友交流经
验，让年轻学弟学妹们从中

“避坑”。
“当然，提到武汉理工大

学和保安，确实希望引起关
注。但我不是在编谎话，这两
个身份都是真实存在的。”熊
先生认为，知名院校的毕业生
不可能人人都是企业家、教
授，也有人在送外卖、当保安，
职业不同，不存在哪种职业就
是给母校抹黑。

熊先生表示，武汉理工大
学材料专业毕业生当保安，在
网络引发争议，确实会给母校
和其他校友带来压力，但是就
此认为他抹黑母校、蹭母校流
量，“属于认知过低”。

“武汉理工大学不会因为
我的保安身份而降低美誉度，
她还有那么多在各行各业做
得优秀的学生。”熊先生介绍，
相关视频产生网络热度后，武
汉理工大学党委宣传部委托
他的辅导员联系了他。“辅导
员也是我们的学姐，大家当年
关系都很好。她询问了我的
经历，问我是不是遭遇什么变
故，并没有干涉我发布什么内
容。我爱人现在也是高校副
教授，她也不觉得我发这些内
容会丢脸。”

熊先生说，他现在每天要
上夜班，作息不规律，不适应，
等陪伴孩子结束现阶段的学
习后，自信可以凭借外贸工作
经验找到其他工作，或者创造
出工作岗位。

1月26日，记者联系武汉
理工大学党委宣传部，欲了解
学校对这名毕业生引发关注
的看法，对方婉拒了采访。

华西都市报-封面新闻记
者 石伟

先跟师傅学然后自学
从赔钱赚吆喝到年收入百万元

小郭和小民相识于2022年，两
人在中学阶段都学习过美术。

中学毕业后，两人都没再继续
上大学。小郭从事着平面墙绘工
作，小民则因亲戚一句“学美术费
钱没出路”的话，放弃了自幼热爱
的绘画，先去学汽修，后又在上海
做洗车工。在一次乡村改造项目
中，两人一见如故。两人都对高浮
雕行业充满兴趣，于是达成一致，
决定拜师学艺。

“其实是在网上了解到的高浮
雕，国内没有专门教怎么做高浮雕
的师傅，所以当时只能找雕刻师傅
学习手艺。然而雕刻的技术不能直
接运用到高浮雕。只有边跟师傅
学，边看国外的高浮雕视频，自己总
结经验。”小郭介绍，高浮雕是介于
浮雕和雕塑之间的创作，它和浮雕
一样，最终会在墙上呈现，但比一般
的浮雕更加立体，造价也会更高，一
平方米的价格最少也要2000元。

“我俩有一些美术功底，所以
跟着师傅学了几年，再加上自学，
熟练之后，就接一些公司的杂活。”
小郭说。“当时都是一些机械重复的
流水线工作，有时候一天能挣五六百
元。但是订单不固定，饱一顿饿一
顿，可能平均每个月工资七八千元。”

2023年，不满足于现状的小郭
和小民决定出来单干。

“我们走出来就是想做作品，想
长远发展，当时出来的时候，还借了
不少钱，冒着很大的风险。”小郭说。

在最艰难的起步阶段，两人遇
到过接不到订单的窘境，也被迫接
受过远低于市场价的订单。

为了打开市场、积累口碑，他们
始终咬牙坚持。2025年，小郭开始
在抖音上运营自媒体账号，通过分
享作品和心得来引流。功夫不负有
心人。一条以“麋鹿”为主题的高浮
雕视频在平台获得超百万播放量。

“先画线稿、打膨胀螺丝固定，再
焊钢筋龙骨、做防锈处理，铺网后一
遍遍抹刮嵌缝石膏，反复细化五六
遍。”小郭介绍，这件耗时10天的作
品总面积180平方米，报价5万元。

而这个作品，不仅让更多人认
识到了高浮雕这样的艺术形式，也
为他们的生意打开了市场之门，订
单逐渐增多。

到目前，越来越多的人接受并
认可高浮雕，订单量巨增。

“我们的订单，最远的已经排到
今年10月，客户从国内浙江、湖北、河
北等地，拓展到马来西亚、泰国等海
外市场。”小郭说，2025年他们做了
30多个项目，收入突破100万元。

坚持和别人做得不一样
想证明手艺人有能力创造价值

在两人的自媒体账号评论区，
经常有网友对他们“美术生”的身
份进行调侃：“这是美术生新就业
指南吗？”“美术生毕业除了当老师
还有其他出路吗？”

小郭在采访中也对美术生就
业难的境况表示认同，“其实机会
永远存在，关键是要找到那条适合
自己、又能坚持的路。”

小郭说，两人常常工作到凌
晨，几乎没有假期，“别人一天干8
小时，我们就干10小时、12小时、14
小时。专心搞一件事，总能成。”

此外，小郭还强调要坚持“守
正创新”，“既要扎实做好传统手
艺，又要敢于突破形式与市场边
界。如果别人都在做一样的事，你
要想怎么做得不一样。”

怎么和别人做得不一样？在
小郭看来，就是坚定地走纯手工定
制路线，“一个客户一张图纸，坚决
不搞3D打印、批量翻模。”

小郭坦言，这么做就是为了避
免低价恶性竞争，在市场中找到更
精准的定位。几天前，小郭和小民
刚完成河北邯郸的订单，又马不停
蹄飞往泰国赶工。

小郭表示，未来团队还将涉足
公益创作，为家乡或需要的地方留
下作品。“我们熬过来，不是为了赚
快钱，是想走一条长远的路。也许
不是所有客户都能承受高浮雕的
价格，但我们想证明，手艺人有能
力创造真正的价值。”

华西都市报-封面新闻记者 马
嘉豪
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1月26日，一则“武
汉理工毕业生当保安被
母校约谈”的信息登上热
搜，引发舆论广泛关注。

有人认为当事人在
蹭母校流量、抹黑母校；
有人则认为他的几次择
业失误对他人有借鉴意
义；也有人认为武汉理
工“约谈不够自信”。

对此，当事人熊先
生告诉华西都市报、封
面新闻记者，学校辅导
员联系他，是关心、询问
他的经历，未干涉他发
布的内容。“主要是有一
些私信，说我抹黑母
校。我只是分享个人经
历，能为其他人提供经
验。并且当保安也不是
给母校抹黑，有这种感
受的人是认知低。”

美术生“刮腻子”年入百万元
两小伙自学高浮雕手艺，订单已排到今年10月

熊先生回应“被母校约谈”。
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近段时间，网络上“美术生刮腻子年入百万”的话题火了。
1998年出生的小郭与2004年出生的小民，这对被网友熟知的

“狼尾兄弟”，用一把抹子、一套焊具，将常人眼中的“刮腻子”升级
为高浮雕艺术，并在2025年创下百万元收入。

1月26日下午，小郭接受了华西都市报、封面新闻记者采访，小
郭介绍，目前两人的订单已经从国内拓展至泰国、马来西亚，2025
年收入已突破100万元。这也打破了“美术生没出路”“年轻人干不
了技术活”的刻板印象。


