
40元一斤 进口车厘子价格大跳水
有商家预测过年前还要降

2026年伊始，“车厘子价格暴跌近40%”的话题登上热搜。
华西都市报、封面新闻记者走访成都多家商超、水果店发现，多个销售渠道的进口车厘子售价普遍下调。在盒马鲜生成

都门店内，5斤装的2J车厘子标价仅159元。在天府新区一家水果店，原本卖78元一斤的4J车厘子降至50元，3J的整箱购买40
元一斤。还有很多零售商行开启80元至99元5斤装活动价。“车厘子自由”触手可及，有商家预测过年前还要降价。
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当进口车厘子零售价大跳水，消费者
在社交媒体上欢呼“车厘子自由”的同时，
新的烦恼正在蔓延——价格是下来了，但
到手的商品品质却如同“开盲盒”。

近日，多位消费者向华西都市报、封
面新闻记者反映，他们购买的高等级车厘
子，实际规格与宣传严重不符，看似明晰
的“J”级标准，在现实中竟成了商家可随
意操作的“文字游戏”。

消费者说
2JD车厘子伪装成4J卖

车厘子的“J”（Jumbo）本是标示果
径大小的行业通用标准，通常认为J数越
多，果实越大。然而，在实际销售中，这一
标准正被部分商家随意篡改。

消费者王先生说，他在某知名生鲜超
市购买的4J进口车厘子，包装盒上贴着
醒目的中文标签。然而，当他撕下这层标
签后，竟露出了底下的原始英文标签，上
面清晰印着“2JD”。“感觉像买了个‘套牌’
产品。”王先生苦笑道，“外面一层是给消
费者看的‘豪华版’，里面一层才是真实的

‘简配版’。”
这种“双重标签”现象并非个例。在

电商平台和直播间，规格描述更为随意。
消费者牛女士在某短视频平台直播间，被
主播“空运到港、原包装、杆子碧绿、
4JDD加大加黑”的话术吸引下单。收货
后却发现品牌不符、中文标签为后贴、果

杆发黄，所谓4J的果子甚至比线下买的
3J还要小。“宣传的亮点，几乎一点没对
上。”牛女士说。

遇到同样情况的还有李女士，收到货
后她对自己网购的4J车厘子大小存疑，
但因商家未随箱提供标准测量卡，她便按
网上公布的尺寸（约32毫米以上）自行用
纸板制作了测量孔。“我已经故意把孔剪
得比标准松一些了。”李女士告诉记者，即
便如此，她买的4J车厘子连她制作的3J
孔（约30毫米）都能轻松通过，实际尺寸
仅勉强达到2J（约28毫米）标准。

网友吐槽
品质参差不齐口感差

记者搜索发现，某社交平台上，“避雷
某知名水果店车厘子”“某某超市车厘子
让人太失望”“今年车厘子品质也太差了”
等吐槽屡见不鲜。

“一点也不脆，软塌塌的，品质不均还
没味儿。”有网友在社交平台发图文吐
槽。记者观察到，图片中的部分车厘子
表面出现凹陷和压痕，同一箱水果颜色
有的偏红，有的则为深黑色。另一位网
友更为愤怒，“收到了网购的车厘子，不
新鲜就算了，还有烂果和霉果，这种品控
让人失望。”

为何昔日车厘子“金标准”般的体验
不复存在，品质急转直下？从事水果批发
的张女士表示，从源头来看，冬季全球车
厘子的供应主力为南半球的智利、阿根廷
等产区，但受全球变暖等气候影响，车厘
子早熟，导致今年成熟度、硬度和糖分积
累不如往年。不仅如此，为抢占早期市场
和高价格，部分果园也可能提前采摘，导
致果实糖度不足，口感偏酸。

此外，车厘子产季整体提前，导致
早期到货量较往年同期出现激增，且到
货时间更为集中，给整个供应链带来巨
大压力。张女士说，车厘子到货后供过
于求，部分商家为了清理库存，将旧货
和新货混合售卖，并将价格降低，消费
者难以区分。

维权困难
不适用“七天无理由退货”

当消费者手持与宣传严重不符的车
厘子，意图讨个说法时，另一道更为现实
的难题横亘在眼前——维权之路不仅道
阻且长，且往往“得不偿失”。

与普通商品不同，生鲜水果因其易腐
特性，通常不适用“七天无理由退货”。这
意味着，消费者一旦签收，主张品质问题
便需承担繁重的举证责任。

“你必须从开箱起就全程录像，清晰
拍下快递单、未拆封包装，然后一镜到底，
展示所有坏果、小果。”有消费者在社交平
台分享维权经验时感叹道。即便提供了
看似完整的开箱视频，理赔谈判仍可能陷
入拉锯。

对此，陕西恒达律师事务所高级合伙
人、知名公益律师赵良善表示，消费者网
购车厘子等生鲜产品时，首先应提前保存
好宣传页面、订单信息等证据，收货时务
必当场录制连续、未经剪辑的开箱视频，
清晰呈现快递单、包装及内部果实情
况。若出现问题协商无果，可凭这些证
据通过12315等渠道投诉，明确指出商
家涉嫌虚假宣传或违约。“虽然生鲜类商
品维权难度较大，但充分、有效的证据仍
是争取退款乃至进一步赔偿的关键依
据。”赵良善说。
华西都市报-封面新闻记者 邹阿江赵奕

价格大跌
零售和批发市场均有体现

成都市场上的进口车厘子价格普遍
下调，多级市场均有体现。

零售市场中，2.5公斤装3J、4J智利车
厘子售价分别为199元、249元。

批发市场的降价更为显著。在成都
市农产品批发市场的水果交易区，有商家
说：“我们目前在售的车厘子2J大小5斤
装是130元，相比去年同期的180多元下
降了很多。”该商家以“车厘子1件也批
发”的广告牌吸引顾客，坦言虽然单价下
降，但销量上涨实现了“双赢”。

商超渠道同样迎来降价潮。位于成
都天仁路的一家商超，一盒5斤装的2J智
利车厘子售价118元，活动期间甚至可降
至109元。盒马鲜生阳光新业中心店，99
元5斤的礼盒装2J车厘子和29.9元半斤装
3J车厘子一度售罄。

线上平台的“价格战”让利更加明
显。通过线上下单，购买一盒车厘子能节
省60多元。抖音平台一款4JDD果王单
日销量达2.5万至5万单。外卖平台上，部
分店铺的J级车厘子去除配送等费用后，
每斤约30多元。

业内分析
物流成本下降是降价主因

今年冬天，智利车厘子大量涌入中国
市场，导致零售价格普遍下滑。在成都白
家水果批发市场，半数以上的档口都把整
箱的车厘子摆在显眼位置。水果批发商

行老板告诉记者，最近车厘子每箱的批发
价格比之前便宜了近百元，降幅普遍在
15%至25%。零售端降幅略小，但整体也
低于去年同期。

据介绍，本产季因气候适宜，智利车
厘子产量大增。同时，物流成本大幅降
低，海运航程较去年缩短4至5天（至23
天），空运占比下降。在中国口岸，通关流
程也高度优化。以广州南沙港为例，船舶
可“直进直靠”，码头设有“车厘子专用通
道”，最快2个小时内便能完成卸船、通关
并进入市场。行业分析师表示，物流效率
的提升使单柜运输成本下降10%至20%，

这是车厘子终端价格下降的重要原因。
一位水果店经营者告诉记者，本次进

口车厘子降价始于2025年12月初，较往
年略早，且销量因价格走低而明显上升。
他表示，预计这种价格实惠、销售活跃的
市场状况将延续至春节前。如今市场正
在分化，高品质大果仍保持溢价，而小果
则需折价销售。

商家预测
最低或降至每公斤30元左右

消费者对车厘子价格的感知则出现
了明显分歧。有消费者称，“看价格还会
不会更便宜，应该还会再来买，马上过年
了，车厘子非常适合走亲访友送礼。”也有
市民表示，价格虽说是降了，但超过30元
一斤还是有点贵。

一位行业买手指出，虽然最近车厘子
价格下行，但多数批发商总体比去年更不
赚钱。仅有少数具备规模、渠道与品控优
势的头部批发商能维持或微增利润，中小
批发商普遍面临“量增利减”甚至亏损的
困境。

四川本土车厘子产业也受到了进口
车厘子价格下跌的冲击。记者了解到，有
种植户已经开始采取措施应对市场变化，
并下定决心“换种”。

随着春节临近，车厘子市场需求将持
续攀升。一位商家预测，1月底至2月初，
市场上部分车厘子的零售价最低或降至
30元/公斤左右。

华西都市报-封面新闻记者 姚瑞鹏
摄影报道

消费者购买的4J进口车厘子，实为2JD。
受访者供图

进口2J车厘子一件售价129元。
受访者供图

部分商家打出车厘子99元5斤
装的活动价。

车厘子价格跳水 品质也打折？
有买家吐槽：价廉物不美，开箱如开盲盒


