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买得越多越划算
藏在“批发”里的经济学秘密

值得注意的是，规模经

济并非没有边界。当采购或

生产规模过大，超出了市场

需求，就可能出现库存积压，

反而推高仓储和资金成本；

若工厂盲目扩大产能，可能

导致设备闲置、管理混乱，单

位成本反而上升，这就是

“规模不经济”。但对于大多

数日常商品而言，只要在合

理的规模范围内，批发模式

带来的成本优势始终存在。

从街边小店到大型连锁

企业，批发的价格优势渗透

在商业的每一个角落。理解

规模经济，不仅能帮我们明

白“多买更划算”的底层逻

辑，也能看懂为何大型企业

总能通过批量生产和采购占

据市场优势。这一经济学原

理，早已成为连接生产与消

费的重要纽带，悄悄影响着

我们每天的消费选择。

华西都市报-封面新闻

记者杨旭斌 综合大众科普网
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你有没有发现，在超市里单
买一支笔要2元钱，而买一整盒10
支却可能只需要 15 元，相当于一
支才1.5元。超市里单瓶购买的矿
泉水售价2元，整箱24瓶采购的总
价却只要 30 元，折合单价仅 1.25
元。这可不是商家在搞“亏本买
卖”，背后藏着一个有趣的经济学
小秘密——规模经济。

规模经济，通俗来讲就是随
着生产或采购规模的扩大，单位
产品的平均成本逐渐下降的经济
现象。简单来说，就是“买得越
多，单价越便宜”。这种成本下降
并非偶然，而是与生产、流通、管
理等多个环节息息相关。

首先是固定成本的分

摊效应，是规模经济最核

心的驱动力。任何生产经

营活动都离不开固定成

本，这类成本不随产量或

采购量的变化而增减。

我们以一家饮料工厂为

例，为了生产，工厂需要建设

厂房、购置生产线等，这些便

是固定成本。假设一条饮料

生产线每年的固定成本是

100万元，若全年只生产100

万瓶饮料，每瓶饮料需要分

摊的固定成本就是1元；但

如果我们将产量提升到

1000万瓶时，单瓶分摊的固

定成本就降到了0.1元。

所以，当批发商一次性

采购几十万瓶甚至上百万

瓶饮料，本质上就是和厂商

共同分担了固定成本，产品

的售价也就可以降低。而

零售商单次采购量少，分摊

的固定成本比例高，售价自

然居高不下。
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其次，边际成本的递减

特性进一步放大了批发的价

格优势。边际成本指的是每

多生产或多运输一单位产品

所增加的成本。

我们还是以饮料工厂为

例，在生产环节，当厂商达到

一定生产规模后，原材料采

购能拿到更低的团购价，同

时工人操作熟练度提升、生

产流程趋于标准化，生产效

率提高，每新增一瓶饮料的

原材料损耗和人工成本都会

减少。

在物流环节，这种效应

更加明显：一辆货车运输

100箱饮料和运输1箱饮料

的油耗、过路费基本一致，

批量运输的单位物流成本会

被大幅摊薄。批发商正是整

合了这些递减的边际成本，

才有了压低售价的空间。
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再者，供应链效率的提

升会降低额外损耗。

批发模式简化了商品的

流通链路。通常商品从工厂

到消费者手中，若经过零售

商，可能要经过厂商—区域

代理—零售商等多个环节，

每个环节都要预留利润空

间，且多次转运会增加商品

的损耗和仓储成本。

而批发商大多直接对接

厂商，批量采购后再分销给

本地零售商，甚至直接供给

大型商超、餐饮企业，减少了

商品中间周转环节。同时，

批量采购的订单更稳定，厂商

和批发商可以制定更高效的

库存计划，避免库存积压导致

的资金占用和过期损耗，这

些节省下来的成本最终都会

体现在更低的批发价上。
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