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白 杰 品 股 重新金叉

近日，“兴业圆融－成都中小
担2号1期资产支持专项计划”在
成都成功簿记发行，规模达1.52
亿元。该产品是兴业银行全行首
单聚焦民营经济与现代服务业的
资产支持证券（ABS）。项目在人
民银行四川省分行指导下，由兴
业银行成都分行联动兴业证券四
川分公司共同推动落地。

创新“银证联动”模式，打通
全链条资源

本次专项计划成功的关键在
于开创了兴业系“银证联动”服务
新模式。兴业银行成都分行精准
筛选出成都市内一批现金流稳定
的现代服务业优质资产。兴业证
券四川分公司则凭借其在债券发
行领域的专业能力，通过精细化
的现金流测算和动态超额覆盖等
增信设计，为项目稳健运行保驾
护航。双方优势互补，高效协作，
实现了从底层资产挖掘到资金端
对接的全链条资源整合，为项目
高效落地奠定了坚实基础。

盘活“知产”巧变“资产”，降
本增效树立样板

项目的核心创新点在于有效

盘活了民营企业的“沉睡”资源
——知识产权。8家获得融资的
成都本土优质现代服务业民营企
业，通过质押专利、商标等无形资
产，在成都中小担提供的增信支
持下，成功将“知产”高效转化为
可融资的“资产”。

这一模式显著降低了民营企
业的融资门槛和融资成本，破解
了轻资产服务型企业缺乏传统抵
押物的融资困境。

深耕民企战略，构筑综合服
务生态

近年来，该行始终将服务
民营经济置于战略核心位置，
深度融入成渝地区双城经济圈
建设大局。针对民营企业普遍
面临的“融资难、融资贵”痛点，
分行创新构建了“商行+投行”、

“债权+股权”的综合金融服务
体系，不断深化与各类金融机
构的协同联动。截至目前，兴
业银行成都分行已累计为四川
省民营企业提供融资支持超过
500亿元。

华西都市报-封面新闻记者
冉志敏

兴业银行首单民营经济现代服务业
ABS落地成都

问：周三沪指高开，盘中震荡
走高，收盘上涨，你怎么看？

答：市场周三延续升势，创业
板指收涨1.11%表现最好，盘面
上近 4000 只个股上涨，珠宝首
饰、啤酒板块表现较好。截至收
盘，两市涨停超60只，跌停2只。
技术上看，沪深股指均收复5日、
10日均线，两市合计成交11530
亿元环比略增；60分钟图显示，各
股指均收于5小时均线之上，60
分钟MACD指标均保持金叉状态；
从形态来看，市场出现连阳走势，
各股指日线MACD指标即将重新
金叉，由于沪指已收复60小时均
线，且各股指60分钟MACD指标白
线均回到零轴之上，标志着市场
已重新转强。期指市场，各期指
合约累计成交、持仓均减少，各合

约负溢价水平整体变化不大。综
合来看，各股指5日、10日均线即
将金叉，这个信号将为市场带来
短期技术性买盘，后市连阳可期。

资产：周三按计划以25.5元
均价买入振江股份3万股。目前
持有华创云信130万股、鲁信创
投60万股、爱建集团180万股、电
投能源 26 万股、润泽科技 10 万
股、同花顺2万股、矽电股份3万
股、智莱科技25万股、振江股份
15 万股。资金余额 5753891.21
元，总净值57538791.21元，盈利
28669.4%。

周四操作计划：振江股份拟继
续加仓，智莱科技拟先买后卖做差
价，润泽科技、矽电股份、同花顺、
爱建集团、华创云信、电投能源、鲁
信创投拟持股待涨。 胡佳杰

所谓“零公里二手车”，通常是
指已完成车辆登记手续，名义上属
于“二手车”，但实际行驶里程极低
甚至为零的车辆。

这类车辆通常由于特殊原因
未真正投入使用，就被转手出售，
因此保留了近乎新车的状态。这
种情况常见于4S店，其试驾车、展
车等，有部分消费者购车后因突发
情况立即转手的车辆，也被业界视
作“零公里二手车”。

不过，近年来，有车企和经销商
将新车注册上牌，计入“已售”数据，
随后通过二手车商低价转卖。这种
操作，既能让车企快速处理积压库
存、回笼资金，又能通过虚假销售数
据向资本市场营造“热销”假象。

魏建军表示，“零公里二手车”
是一种怪象，看似已售出，实际又回

到二手车商手中。他指出，出现这
种现象，主要是因为汽车市场竞争
激烈，厂家和经销商为缓解库存压
力、回笼资金，将库存较久的新车注
册为二手车出售；部分主机厂为营
造“热销假象”，也会故意让新车下
产线就上牌，流入二手车市场。

记者查看了某二手车平台，目
前登记在册的不足1万公里的车辆
约有7000辆，其中多数车的公里
数不到1000公里，这当中既包含
捷豹、大众、现代、本田、特斯拉等
合资和外资品牌，也包括比亚迪、
红旗、长安、奔腾、荣威等自主车
型，产品涵盖了纯电、混动和燃油
等各种动力形式。

业界人士普遍认为，“零公里
二手车”大面积出现，映射的是行
业过度内卷背后的畸形竞争。

2025年1至4月，新疆霍尔果斯口岸出口汽车10.6万辆。新华社视频截图
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“近年来，
汽车市场出现

‘零公里二手
车’怪象：新车
刚完成上牌注
册，就以二手
车的名义重新
流入市场。这
类车辆在懂车
帝、瓜子二手
车等平台上的
销售商家多达
三四千家。”近
日，长城汽车
董事长魏建军
公开痛批行业
过度内卷背后
的畸形竞争现
状，并直指“零
公里二手车”
会扰乱市场秩
序。

正在发行中的新模式浮动费
率基金依然备受市场瞩目，多家
基金公司更是用真金白银表达对
旗下产品的支持。

6月3日，兴证全球基金发布
公告，拟运用固有资金2000万元
认购旗下兴证全球合熙混合型证
券投资基金。公开信息显示，该
基金为首批新模式浮动费率基金
之一，将于6月4日起发行。

为了实现与投资者利益的深
度捆绑，发动自购的基金公司正
在不断增加。5月27日，东方红
资管发布公告，拟运用自有资金
1000万元投资旗下东方红核心
价值混合，该产品也属于首批新
模式浮动费率基金。天弘基金拟
出资1000万元自购正在发行的
浮动管理费基金天弘品质价值混
合，拟任基金经理贾腾自购也在
同步进行中。5月28日，博时基
金发布公告，拟运用固有资金各
1000万元投资旗下权益类基金
博时卓睿成长及博时卓越优选混
合，其中博时卓睿成长为新模式

浮动费率基金。5月30日，中欧
基金发布消息称，拟出资1000万
元购入旗下新模式浮动费率基金
——中欧大盘智选混合，并承诺
持有期限不低于三年。

与此同时，新模式浮动费率
基金的发行回暖。记者从渠道处
获知，截至6月3日，东方红核心价
值混合的合计认购金额已经突破
15亿元，多家头部公司也开始发
力。据相关人士透露，首批新模式
浮动费率基金大概率将在6月底前
结束募集，随后第二批新模式浮动
费率基金有望“接力”获批。

业内人士表示，此次新模式
浮动费率基金的发行有着积极的
意义：一是产品明确锚定业绩比
较基准，激励基金管理人不断提
升投资能力、完善投研体系，强化
对长期超额收益的挖掘；二是费
率与持有期挂钩，引导投资者长
期投资、理性投资；三是采用开放
式运作模式，兼顾投资者长期投
资与流动性管理的需求。

据上海证券报

多家公募自购新发浮动费率基金

虽然价格便宜，但有不少专家
提示，对于消费者而言，购买“零公
里二手车”，看似占了便宜，实则有
很多隐藏风险。

“这类车型虽然标榜‘新车’，
但部分车辆实际是积压已久的库
存车，部件会存在老化风险，甚至
不排除一些商家会通过篡改里程
表、翻新事故痕迹等措施，掩盖真
实车况。对于消费者而言，购买

‘零公里二手车’，首先要确认车辆
是不是营运车，避免影响后续使
用。”一位汽车经销从业者表示，总
的来说，购买“零公里二手车”的弊
端大于优势，一旦出现问题，消费
者会维权无门。

“买‘零公里二手车’，首先
要确认的是车辆的来源是否合
法合规，是否存在被抵押、被查

封等问题，避免买到有债务风险
的‘套贷车’，引发不必要的麻
烦。”一家自主品牌4S店销售经
理周成（化名）说。

同时，“零公里二手车”虽然行
驶里程少，但车辆可能因长期停放
存在电瓶亏电、轮胎老化等问题。
如果购买，要检查车辆的外观和内
部状况，包括车漆是否均匀、车身
有无凹陷、内饰是否完好、空调和
音响系统能否正常工作等。对于
新能源车，还要查看底盘，确保动
力电池没有泄漏或损坏的迹象。

值得一提的是，不少品牌的用
户权益只适用于首任车主，包括三
电终身质保、整车终身质保、终身
免费充电、终身免费保养等，二手
车车主并不享受。

综合证券时报、钱江晚报

便宜的背后有隐忧分析

“零公里二手车”流入市场会
带来哪些利弊？目前业内还没有
明确的共识。但从售价上来看，

“零公里二手车”普遍比新车便宜
10%至30%。

大量的“零公里二手车”流入
市场，会间接扰动现有的市场价格
体系。

记者从知情人士处了解到，“零
公里二手车”不仅在国内市场较为
活跃，还逐渐渗透至海外市场。部
分车商将未使用的新车以“平行出
口”名义销往海外，既享受二手车出
口退税优惠，又规避国内税费成本。

2024年2月，商务部、工业和
信息化部等五部门联合发布《关于
二手车出口有关事项的公告》，对
全国所有城市放开二手车出口业
务，正式为二手车出口打开窗口。

“零公里二手车”也是从这个时间
段开始活跃于海外市场。

一位常年活跃在新疆霍尔果

斯口岸的二手车商说，国内的新车
以“二手车”名义出口并不是新鲜
事，这些车辆从霍尔果斯口岸出关，
先运到吉尔吉斯斯坦、哈萨克斯坦
等关税低的国家，再通过“蚂蚁搬
家”的方式分批进入俄罗斯市场。

“我们以前只有做外贸生意的
经验，并没有做过汽车出口生意，
但公司在哈萨克斯坦等国家的贸
易渠道比较稳定，这几年刚好赶上
中国汽车的出口潮，就自然而然做
起了‘零公里二手车’的出海。”上
述人士说，这种“蚂蚁搬家”的模式
虽然量不大，但是利润高。

不过，上述人士也强调，“零公
里二手车”出海虽然是蓝海市场，但
是可以预见它的窗口期很短，未来
一定会有监管规范这个细分市场。

据不完全统计，仅2023年出
口到海外的二手车中，就有超过
60%的车辆为“零公里二手车”，其
中不乏一些新能源汽车。

内卷滋生乱象

渗透至海外市场
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