
我在成都“造火箭”飞向浩瀚星辰
——专访星际荣耀董事长彭小波
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2025年初，不少“航天迷”刷到过彭小
波的一句话：对标SpaceX公司猎鹰9火箭，双
曲线三号运载火箭预计将在今年年底首
飞。此话一出，引发众多关注。

近日，封面新闻、华西都市报正式启
动“新技术·新动能·新未来”——致敬
2024四川经济影响力人物大型采访活动，
通过深度解码四川经济高质量发展基因，
寻访领航时代的标杆力量。记者对话了
星际荣耀航天科技集团股份有限公司（以
下简称星际荣耀）董事长、总经理彭小波。

从地球表面飞向浩瀚星辰，彭小波已
经奋战了超过20年。如今，双曲线三号中大
型可重复使用液体运载火箭也首飞在即。

“双曲线三号总装、总测，还有相关
的一些试验能力，要放在成都。”彭小波
表示将在双流区建总部基地，填补成都
火箭总装领域空白，带动卫星发射服务
全产业链集聚。

航天人的浪漫星际蓝图：
我们这代人可以见证

“只要人类还在地球上生存，这个行
业就会永远存在，星辰大海永远是人类
的一个追求和目标。”彭小波说，公司的
名字叫星际荣耀，其实就是希望能够拓
展人类的生存空间。载人太空旅游是其
商业蓝图的重要一环。

“我觉得我们这代人可以见证商业
载人航天。”彭小波认为，美国SpaceX现
在公布的时间是在2030年左右要把人送
上火星。这是全球TOP1公司的目标，国
内民用商业航天也在加速追赶中。

要实现这个目标，我国商业航天人
有底气，也有清晰的认知。作为行业资
深人士，彭小波认为，从全球范围来看，

不得不承认领先者的实力。当下，美国
在商业航天领域可以用“一骑绝尘”来形
容，他们的迭代速度很快。

“但我们也应该认识到，新能源汽
车、光伏、半导体、人工智能……我们把
这些领域作为未来产业革命的重要抓
手，已经发展成为一张张全球领先的名
片。”彭小波认为，正确认知差距，加快追
赶步伐，中国的商业航天公司也能出现
下一个如DeepSeek的“黑马”企业。

在成都的火箭总装基地：
今年六七月份动工

在这场星际征途中，不仅有航天人
的浪漫情怀，更有地方产业的深远布局。

“预计今年六七月份能动工。”彭小
波说，成都项目还在规划设计阶段，基地
建成后将具备年产20发双曲线三号火箭
的生产配套能力。届时，在成都进行总
装、总测的“成都造”火箭将正式诞生。

对于普通人来说，这似乎距离生活

很远。对于彭小波来说，目标近在咫
尺。在这条路上，他走了超过20年，从北
京航空航天大学毕业后，他便投身航天
领域，参与了多个国家重要型号任务的
研制工作，是国内较早投身商业航天领
域的创业者。

彭小波说，国家把商业航天列入战略
性新兴产业和新质生产力之后，社会认可
度越来越高，各方支持力度也越来越大。

之所以选择成都建设火箭总装基
地，也得益于成都对商业航天未来价值
的认可。“其实在整个商业航天的火箭产
业链里，无论是火箭总装总测，还是发动
机试验与生产，我们都是链主型企业。”
彭小波介绍，成都的整个营商环境，人才
组织架构，包括供应链体系，都非常适合
商业航天的企业。

商业航天处于快速发展期：
年增长率不低于50%

发展商业航天，四川不仅有产业基

础，还有明确的政策指引。商业航天多
次出现在政府工作报告中。四川的前
瞻性布局拿出了真金白银。在民营企
业中，彭小波成为四川选择的“合伙人”
之一。

近日，星际荣耀完成数亿元人民币D
轮融资首批交割，本轮融资由四川发展
（控股）有限责任公司管理的省级产业投
资基金——四川省天府芯云数字经济发
展基金有限公司领投，展现了四川在商
业航天领域的雄心。

这笔资金将重点投入到双曲线三号
火箭的研发及焦点系列发动机的试车台
和生产线建设上。借助这次融资，星际
荣耀计划在四川实现“德阳-绵阳-成
都”三地的协同布局，助力四川加快构建
完整的商业航天产业生态。

除了成都项目，星际荣耀在德阳和
绵阳的项目已经运营。“近10年，商业航
天处于一个快速发展期。我们公司业务
量每年增长率不低于50%。”彭小波说，
商业航天已经进入了可持续发展、能实
现“自我造血”的阶段。去年在德阳的合
同金额有约3亿元，今年绵阳地区的合同
金额也会有约3亿元。一个总装项目的
落地，可以带活一条产业链集聚发展。
他期待着在四川把商业航天产业做强做
大，通过区域产业协同，一个个零部件组
件、一台台单机设备，在这里汇聚齐套完
成总装总测，奔赴发射场，为大型星座组
网、空间站、太空探索提供重要支撑。当
这些凝聚着巴蜀匠心的火箭一次次腾空
而起，承载的是西部科技高地建设的新
使命，在浩瀚星海中续写中国航天的“成
都篇章”。

华西都市报-封面新闻记者 刘秋凤

师专面包董事长张涛：

从烧烤转行烘焙 打造出市占率名列前茅的品牌

彭小波（右）在探讨航天科研项目。受访者供图

“质检是生产最重要的环节，质检区
也是我在公司待得最多的地方！”在四川
师专食品科技有限公司（以下简称师专面
包）的生产车间，董事长张涛每天都会到
生产线上走一圈，“食品行业最重要的是
安全，不管市场做得有多大，这一亩三分
地一定要看好！”

近日，封面新闻、华西都市报正式启
动“新技术·新动能·新未来”——致敬
2024四川经济影响力人物大型采访活动，
通过深度解码四川经济高质量发展基因，
寻访领航时代的标杆力量。4月1日，华西
都市报、封面新闻记者走进师专面包生产
一线，探访张涛和他的创业之路。

从摆地摊做起
为情怀转行烘焙行业

今年39岁的张涛是一名连续创业

者，2008年，从大二开始，他就利用课余
时间摆地摊卖烧烤，其后从大学毕业到
创业的17年间，先后打造了“烤古烧·麻
辣烤鱼”“烈火牛肉”等多个自贡餐饮知
名品牌，其连锁门店最多时达到7家，成
为年轻人聚会、娱乐的热门场所。

从地摊烧烤匠干起，到多家餐饮企
业的老板，正当事业如火如荼之际，2019
年底行业遇到“危机”。正当张涛为事业
的停滞而发愁时，一则网上的消息让他
重新燃起了希望。

“由于经营不善，本身为四川理工
学院（现四川轻化工大学）校办企业的
师专面包濒临倒闭。”张涛说，大学四年，
就吃了四年师专的面包，他对“师专面
包”这几个字有非常深厚的个人感情，

“毫不夸张地说，我的青春就是吃着师专
的面包度过的。”

于是，张涛毅然做
了一个重要决定：退出
烧烤等餐饮行业，收购
师专面包，进军烘焙行
业。令他没想到的是，
正是这个决定，成为了
他创业路上的一个重
要转折点。

“师专面包当时有
20多名员工，一条几乎
淘 汰 不 能 用 的 生 产
线。收购后，我又陆续
投入1600多万元继续

打造这个品牌。”张涛介绍，到2023年9
月，师专面包建成3000平方米的高标准、
智能化生产线，现已成为自贡行业市占
率名列前茅的烘焙品牌。

被同行抄袭
拿起专利武器保护自己

二次创业的张涛，凭着满腔热情收
购了师专面包，但他却是个烘焙行业的
门外汉。一个完全不懂烘焙的跨行从业
者，是如何将一个濒临倒闭的烘焙品牌，
做成市占率名列前茅、年产值数千万元
的本土强势品牌的？

“我做的第一件事，就是拜师！”张涛回
忆起创业初期，感慨万千，“从产品设计、采
购、打面、成型、醒发、烘烤、包装、质检，一
个个环节‘现学现卖’。师专面包的二代传
承人黄鉴，三代传承人刘仲平、殷德红，哪
怕是一名普通的包装工，都是我的师父。”

经过刻苦钻研，张涛迅速掌握了面
包制作工艺，同时他认为自己最感兴趣
的是产品设计和市场营销。但他的创业
历程并非一帆风顺，在这个320万人口的
城市中，烘焙行业的竞争是短兵相接的，
甚至面临同行的直接“挑衅”。

“2023年的一天，我们的面包师傅告
诉我，有家品牌想挖他过去。不仅是面包
师，对方还在挖我们的渠道人员。”张涛回
忆，这一切，源于对方盯上了师专面包的
王牌产品“葱油面包”，这款爆品平均每天
要卖几千个，是创造利润的主打产品。

随后，张涛通过申请专利来保护产
品和市场，这也让他感觉到，一定要建立
自己企业的“护城河”，不断开拓创新，才
能不被市场淘汰。

打造核心竞争力
找到品牌“特色”之路

6年的摸索，让张涛逐渐找到了一条
适合师专面包烘焙品牌的“特色”之路。

张涛说：“师专面包绝不能走和其他
烘焙品牌同质化的路，其核心竞争力必
须要靠不断创新和积累。”于是，张涛为
师专面包制定了“产、学、研、医”的发展
新路径。“好的产品线，离不开好的研发，
我们与四川轻化工大学共建‘烘焙食品
研发中心’，与四川省盐业学校共建‘烘
焙预制食品产业学院’‘自贡市烘焙预制
食品产教融合实训基地’。这些研发中
心，为我们打开广阔市场、开发拳头产
品，均奠定了坚实基础。”

不仅如此，师专面包还与自贡市第
一人民医院、四川卫生康复职业学院等
医疗机构和高校广泛开展合作，为自贡
市汇东实验小学等多所中小学研发减
糖、减盐、减脂的“三减食品”。

截至目前，师专面包已构建起13家零
售门店+医院+学校+社区+挑担+电商的
稳定销售渠道和研发中心，打造出行业内
独特的“产、学、研、医”模式，建立起了属
于师专面包独有的行业“护城河”。

华西都市报-封面新闻记者 刘恪生

境外落地执行服务采购项目结果公告
一、项目名称：境外落地执行服

务采购项目
二、项目编号：
25ZCZDC0043-01
三、中标人：四川南瑞星谷会议

服务有限公司
四、中标金额：
不含税价：875298.00 元（大

写：人民币捌拾柒万伍仟贰佰玖拾
捌元整）

增值税税额：52517.88 元（大
写：人民币伍万贰仟伍佰壹拾柒元捌
角捌分）

含税价：927815.88元（大写：人
民币玖拾贰万柒仟捌佰壹拾伍元捌

角捌分）
五、结果公示期为1个日历天。
六、联系方式：
采购人：四川文化传播有限公司
通讯地址：四川省成都市锦江区

红星路二段70号11楼
联 系 人：白女士
联系电话：028-86968809
采购代理机构：四川至诚至达工

程咨询有限公司
地 址：成都市高新区盛和一

路新南中心写字楼10F
联 系 人：侯先生
联系电话：028-86051967
电子邮件：sczczdtec@163.com


