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34岁的“嘟嘟哥”名叫吴仙桃，
来自贵州毕节。因为“魔性”的直播
风格，这个夏天，他成为成都街头主
播“一哥”，其直播账号粉丝量涨到
了30多万，高峰时期直播间在线人
数超过13万，卖西瓜时被认出已是
家常便饭。

但与此同时，嘲讽声和批判声也
如影随形。

“是不是在模仿山东‘网红’郭
有才”？“努力生存”还是“跳梁小
丑”？“乐观积极”还是“卖努力博同
情”？被裹挟于流量红利与批判声
中，“嘟嘟哥”正笼罩在来自四面八方
的审视之下。

突然走红

8月15日中午，成都犀浦暴雨倾
盆。在一座高架桥下，“嘟嘟哥”刚
刚调试好手机，架好三脚架，开启当
天的直播。“做个自我介绍，我叫‘嘟
嘟’都知道。”在熟悉的开场后，他开
始声嘶力竭地说唱，身体有节奏地
摇摆，双脚不停在积水的地面上踩
踏，魔性的音乐吸引不少避雨的人
观看。

这样的生活，始于去年6月。
“我的堂弟说现在直播是个趋

势，我的性格也很适合直播。”“嘟
嘟哥”说，直播的初衷是为了宣传
自己，吸引更多的人来买西瓜。最
初的直播形式是聊天，在线人数只有
几十人。

转折发生在开始直播半个月后，
“嘟嘟哥”的“魔性”说唱上线，直播间
在线人数一下暴涨到6000多人。

“嘟嘟嘟”“这里风景美如画，我
的西瓜真不差”……“嘟嘟哥”说，他
结合个人经历和祝福语创作了歌词，
其中魔性的“嘟嘟嘟”颇具记忆点。

“走红我没想到。”“嘟嘟哥”表
示，一次偶然机会，他听到了现在直
播的这首音乐，随意地加上卖西瓜时
的吆喝，又改编了一些歌词，配合着
音乐节奏蹦跳，意外造就了一首“魔
性”说唱歌曲。

这样的直播节奏持续了近一年，
直到今年6月。彼时，山东菏泽的郭
有才刚因一首《诺言》火爆全网，人们
对街头直播的关注也从山东绵延到
了成都。

“那时候直播间在线人数突然
暴涨到超过13万，我才感觉自己好
像火了。”“嘟嘟哥”说，经常有顾客

买西瓜时认出他。

争议袭来

从普通人成为“网红”，争议也接
踵而至。

“西瓜就是摆设，直播才是主业”
“哗众取宠，影响风气”“网络的‘毒瘤’”
“这样也能红，以后大家都不努力了，
都搞直播”……围观者的白眼和冷
对，评论区的批评和嘲讽，“嘟嘟哥”
都尽收眼底。

“虽然也有沮丧，但我能理解这
些负面评论。”在“嘟嘟哥”看来，身正
不怕影子斜，做最真实的自己就好。
每天下播后，他都会静静地坐在一
旁，复盘当天的直播，把每一条评论
看完，总结自己做得不好的地方。

有人说，“山东有个郭有才，成都
有个‘嘟嘟哥’”。对此，“嘟嘟哥”笑
着说：“郭有才这样的才是真的大火，
我很普通，但确实关注到街头直播产
生的争议。”

也有人批判，说要是小朋友看到
了，会产生不好的影响。“嘟嘟哥”认
为，还是重在家长引导，如果是他，则
会告诉孩子要好好读书。

郭有才的爆火，引发山东菏泽火
车站“网红”扎堆直播。“嘟嘟哥”的走
红，也让更多的“嘟嘟哥”进入了他的
直播镜头。跳着螃蟹舞的“代驾哥”、
跟着“嘟嘟哥”直播到处跑的“躺平
哥”，也有学“嘟嘟哥”魔性说唱的“橙
ok”……这样的组合，让这个直播角
备受争议。

有人说这明摆着是在蹭“嘟嘟
哥”的流量，也有人说这是“群魔乱
舞，败坏社会风气”，但在“嘟嘟哥”的
堂弟吴席看来并没有这么夸张。

“我觉得，‘嘟嘟哥’目前还没有
这么大的能量去带坏社会风气。”在
吴席看来，因“嘟嘟哥”的流量而聚集
无可厚非，只要对方是努力生活且正
直的人，能通过“嘟嘟哥”的流量获益
也并无不妥。

“嘟嘟哥”也表示，他的直播刚火
起来时，的确有穿着奇装异服的人在
他身边直播。“这种我管控不了，只有
自己走开，不在那儿播。但正能量的
直播，我不会排斥。”他说。

镜头之外

“有生活的地方没有家，有家的
地方没有生活。”一句话，尽显“嘟嘟
哥”的矛盾和纠结。镜头之外的他，

远离了直播的喧闹，卸下了不断输出
的压力，沉静了不少。

“家”，是“嘟嘟哥”最柔软的牵
挂。外表沧桑的他，实则是90后，已
是3个孩子的父亲。

“现在孩子们都在贵州，由老人
照看。我一个人在成都打拼，5年来
只回过一两次家，平时下播后会和他
们视频一会儿。”“嘟嘟哥”感慨道，想
好好陪伴孩子，但养家的重担让他不
得不来到机会更多的成都。

“嘟嘟哥”回想起前段时间，11岁
的大儿子给自己发的一条信息：“爸
爸，我看见你的直播了，每天不要这
么辛苦，在外面要照顾好自己，我是
偷偷用爷爷的手机和你说的话。”说
到这里，“嘟嘟哥”语气顿了顿，有些
哽咽。

生活，在“嘟嘟哥”的身上烙上了
各种各样的印记。

曾经的他，在母亲去世后15岁
便出来打拼，做过公司保洁员，去重
庆学过DJ打碟，后来还做过啤酒销
售，最终选择了卖水果这一行当，一
卖就是10年。“最初在老家卖水果，
那时连三轮车都没有，就一张桌
子。”他说。

现在的他，已有了固定的生活节
奏：每天上午9点半骑着三轮车出摊

卖西瓜，中午12点开直播，下午2点左
右下播后才吃饭休息，傍晚五六点又
开始出摊，直到凌晨一两点都是边开
播边卖西瓜。对他来说，最大的惊喜
是当天天气凉爽，不然就会顶着烈日
或迎着暴雨，在滚烫或积水的地面跳
动。唯一不变的，是每天都湿透的T
恤和越晒越黑的皮肤。

火了以后，“嘟嘟哥”的生活似乎
也有了变化。他透露，没开播前一天
卖两三百元，火了以后每天能卖1000
多元，营业额确实提升了一些，不少
人专门来找他买西瓜。

流量之后

走红后，签公司、带货……似乎
是一条顺理成章的道路。

“确实很多公司来找我，但我不
会签约，想自由地做自己，不想被包
装，如果产品质量过硬，或许会考虑
带货。”“嘟嘟哥”表示，他不想一直做
这样的内容，未来会到专业机构学习
直播和互联网知识。他坦言，虽然没
有签约，但目前有接一些餐饮类的推
广合作。“我会筛选，主要是餐饮类的
推广，一场4000元左右，包含在其店
门前开一场1个小时的直播，加上拍
一个短视频。”他说。

“嘟嘟哥”补充道，也有人邀请
他去做反诈宣传等正能量引导，“这
我肯定很乐意，为大家多传播正向
的内容。”

抛开自尊，拉下脸面，做生活的
“小丑”，在流量的塑造下，诞生了如
今的“嘟嘟哥”。但，流量是否能长久
眷顾？

“我最开始做直播时，没想过能
达到这样的热度，哪怕有一天直播间
没有人了，我都做好了万全准备。如
果失去了这波流量，我还是不忘初
心，保持平和心态。”“嘟嘟哥”说。

夏天快要过去，生活的挑战却不
会因此停止。“夏天卖西瓜，冬天我就
炒栗子。”关于生存的问题，“嘟嘟哥”
有自己的回答。

互联网时代，直播让更多普通人
被看见。郭有才、“嘟嘟哥”等人的爆
火，也许恰好契合了人们对草根逆袭
励志故事的渴望。

这是这个时代赋予生活的深刻
注脚。站在直播的风口上，又还会有
多少“嘟嘟哥”？

华西都市报-封面新闻记者 赵
奕 柴枫桔实习生 柳嘉慧 摄影报道
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“嘟嘟哥”准备出摊。

这里风景美如画，我的西瓜真的大”“因为我长

得帅，我的西瓜才卖得快”……

一边卖西瓜，一边唱跳直播……6月初，在成都摆摊

卖西瓜的“嘟嘟哥”火了。

成都摆摊网红“嘟嘟哥”：

哪怕直播间没人了
我也会保持平常心


