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5年前，还是省级贫困村的绵阳市
安州区黄土镇芋河村，通过“互联网+”
模式，把当地的柑橘变成了“金果果”。
用了三年的时间，实现了整村脱贫。

在巩固脱贫攻坚成果过程中，芋河
村第一书记彭治锦及时看到移动终端
的变化，让农民当主播，实行直播带
货。去年疫情期间，当地 8 场直播带
货，售出滞销的丑柑26000斤，总收入
达到15万余元。如今，又打造出“金椽
芋河”农产品品牌，就连当地的种植大
户也积极参与其中。

今年春节、清明等假期，芋河村又
把采摘与乡村旅游相结合，除带动柑橘
的销售外，农家乐的营业收入也达到了
10余万元。

脱贫户实现年收入3万余元
2亩果园发展到6亩

2020年11月25日下午，黄道英收
拾完家里的农活后，又背着背篓到屋后
的柑橘园里，看一下柑橘的成熟程度。

“再等半个月，就可以采摘了。”
黄道英曾经是芋河村七组有名的

贫困户。前夫在外省打工时突发脑
梗，“经过医院抢救，后来成了植物
人。”黄道英回忆起当时的情况，不断
地搓着双手。

黄道英说，每隔一段时间，前夫就
要送到医院去抢救一次，短短几年时
间，家里的积蓄用完不说，还背上了 7
万多元的外债。2013 年春节，黄道英
的前夫撒手而去，留给她一堆外债。

“家里没钱，我一个妇女出去打工
又挣不到钱。”黄道英说，她只有守着
家里的 2 亩多果园。“水果贩子来收
购，价钱给得低。”为了偿还外债，每到
果子成熟的时候，黄道英就挑着水果
上街去卖。

黄道英记得，当时为了卖一个好价
钱，她每天早上挑着一担柑橘到花荄去
卖。“路不好走不说，下午只得把剩下的
柑橘低价出售。”一个冬天下来，果园里
的柑橘只卖了2000多元。

2014 年，黄土镇芋河村被识别为
省级贫困村，黄道英和另外 65 户人家
成为建档立卡贫困户。“来了第一书记，
首先帮我们把道路修起了。”黄道英说，
村里后来又建起了电商平台，“让我们
把柑橘摘下来统一销售。”黄道英尝到
了电商平台销售带来的红利后，专心打
理家里的果园，还把原来的2亩果园扩
大到6亩。

“我家2017年实现了脱贫，现在的
日子越来越好了。”黄道英说，她家
2019年的年收入达到了3万多元。去
年疫情期间，原本滞销的水果，通过村
里的电商平台全部卖完了，而且价格还
不低。

72岁太婆开直播带货
“本琼大小姐又上线了”

随着冬季的来临，椪柑又到上市时
节，李本琼又开始计划今年的直播带
货。“各位老铁，本琼大小姐又上线了。”
2020年11月26日上午，芋河村第一书

记彭治锦和李本琼又尝试着开始
直播。“我们得先预一下热，下个月
大面积上市，才是我们大展身手的
时候。”李本琼说。

“刚到芋河村时，看到地里
的水果掉得到处都是，感到很可
惜。”彭治锦回忆起当时的经历，
受“双 11”晚会的触动，他们就想
通过互联网销售的方式来售卖
水果。

彭治锦记得，刚开始搞网络销
售时，当地老百姓根本不相信网
络，认为网上都是骗子，卖了拿不
到钱。“老百姓认为，一手卖货一手
拿钱，最稳当。”

为了改变老百姓的观念，他们
最初试着在网站上开店，接到订单
后先把水果从贫困户的手里买过
来，“就这样，让贫困户尝到了甜
头，也让老百姓看到了希望。”

2018 年进入脱贫攻坚巩固阶
段，受移动终端的冲击，网站平台
的销售大幅下降。彭治锦看到移
动终端带来的变化后，就尝试着直

播带货。“刚开始不懂，我们就请了绵阳
的网络主播到芋河村来教大家直播带
货。”

彭治锦说，村里最早开始直播带货
的是72岁的李本琼婆婆。她不但将果
园滞销的柑橘销售完，疫情期间还把成
熟的桃子销售一空。“老人活泼健谈，我
们给她取名为本琼大小姐。”

“当时根本没想着自己来直播，只
想着把滞销的水果卖出去。”李本琼婆
婆说，她以前在成都给儿子带孩子，女
儿在芋河村承包林地种植果树。

去年底，李本琼回来看到果树上的
果子一直没有销售出去，“我们就想学
着别人搞点直播带货。”她最初的想法
是找两个果园里打工的贫困户去试试，

“他们干活卖力没有一点问题，但面对
镜头却说不出话来。”

心急的李本琼面对镜头，开始了首

场直播带货。“以前干过百货店售货员，
我是有啥说啥。”李本琼说，没想到效果
还特别好，果园里的椪柑、丑柑、耙耙柑
全部销售一空，顺便还帮村里的老乡卖
了些。夏天桃子成熟，李本琼又开始直
播卖桃子。

玩转“互联网+品牌”
种植大户加入网络销售行列

彭治锦说，仅靠网上销售平台、直
播带货这些手段，不能给当地老百姓带
来长期的红利。“渠道是一回事，更重要
的是品牌。”

因此，当地于2019年10月打造了
一个“金椽芋河”农产品品牌，将当地农
产品纳入其中。为了保证产品的质量，
他们还聘请安州区农业局的技术专家，
通过农民夜校的方式，教授老百姓如何
进行果树种植。“让老百姓知道该如何
修枝，什么时候该追肥等等。”

廖昌军是原明月村二组人，乡镇
合并后改为芋河村二组。“以前不属于
一个村，其实我早就想加入他们的网
络销售行列了。”廖昌军说，黄土镇芋
河村柑橘种植已有 50 多年的历史，而
这一带的柑橘种植，还是在他父亲手
里发展起来的，最初是进行小规模种
植，再慢慢地扩大种植面积，如今已有
200余亩果园。

手里有技术是一回事，销售出去
才能变现。虽然果园面积在不断扩
大，但廖昌军一直在为水果成熟上市
而烦恼。“由于没有一个好的销售渠
道，每年水果成熟，都是卖给水果贩
子。”廖昌军说，他的丑柑品相好，被水
果贩子拉到外地贴牌销售，而他仅挣
得到一点辛苦钱。

“自己卖1块多点1斤，贩子转手就
达到5块。”“互联网+”的销售渠道，再
加上“金椽芋河”农产品品牌的建立，让
廖昌军看到，地里的水果真的要成为

“金果果”了。
春节和清明期间，芋河村除了通过

电商平台带动农户的柑橘销售外，村里
还利用“金椽芋河”打造农村旅游综合
体。当地农家乐接待了游客上千人，实
现10余万元收入。
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一、招标条件
四川封面传媒有限责任公司由于事业发

展需要，需要在一家公司采购相关技术研发人
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二、项目概况与招标范围
1.招标人：四川封面传媒有限责任公司；
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大违法记录和严重商业违规记录，并对此做出
书面承诺；

3. 不接受联合体参与。
四、报名需提交的材料
1.经办人介绍信或法定代表人授权委托

书，以上证件应为加盖鲜章原件；
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五、报名地点和时间
报名地点：成都市锦江区红星路二段70号

四川日报报业大厦12楼B区集团总经办；
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六、投标文件递交地点及截止时间
递交地点：成都市锦江区红星路二段70号
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村里最早开始直
播带货的是72岁的李
本琼婆婆。她不但将
果园滞销的柑橘销售
完，疫情期间还把成熟
的桃子销售一空。“老
人活泼健谈，我们给她
取名为本琼大小姐。”
芋河村第一书记彭治
锦说。

8场直播售出两万多斤柑橘

绵阳一脱贫村玩转“互联网+”

▲“各位老铁，本琼
大小姐又上线了。”
72 岁的李本琼婆
婆和芋河村第一书
记彭治锦在为直播
带货热身。

◀成功脱贫的黄道
英精心打理家里的
果园。


