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2020年，受疫情影
响，翰克偲诺大半年没有
接到订单，即便如此，仅
凭下半年几个月时间，公
司全年业绩仍增长了数
百万元。

翰克偲诺水务集团董事长杨旭光：

坚持科技创新
助力水处理厂实现工业4.0

榜样中国·2020四川十大经济影响力人物
大 型 评 选 活 动

华西都市报-封面新闻记者 刘旭强

“先把公司做上市，再做成世
界级的成套水处理服务商。”这是
杨旭光给公司未来发展定下的宏
伟计划。

3 月 18 日，在“榜样中国·
2020四川十大经济影响人物”颁
奖典礼上，翰克偲诺水务集团董事
长杨旭光荣获“2020四川十大新
经济领军人物”奖项。

他是改善人居环境的梦想家，
也是践行者，公司团队在城市、农
村、高污染行业等污水处理上快速
成长，业绩不断增长。2020年他
带领公司顶住压力，实现业务量增
长30%、利润增长20%。他积极
开拓创新，为水处理行业的信息
化、智能化、生态化作出贡献。

逆势上扬
困境下实现业绩增长

修炼内功完成集团化布局

2009 年，在成都市石羊工业
园，杨旭光创立了专业从事水处理
的翰克公司。对于未来，他有个宏
大计划：先把公司做上市，再做成
世界级的成套水处理服务商。

十几年来，杨旭光带领团队接
连啃下一个个大项目，使得团队快
速成长。公司近几年业绩呈几何
倍数增长，也在行业内积累了一
定的名气和资源。2020 年，受疫
情影响，公司大半年没有接到订
单，即便如此，仅凭下半年几个月
时间，公司全年业绩仍增长了数
百万元。

杨旭光说，2020 年的市场困
境，给了公司修炼内功的机会，

“创业就像开车，在直道上你很难
拉开差距，而弯道则是超车的机
会。”

2020年，翰克偲诺集团新成立
互联网、人工智能等数个部门，员
工增加了一倍。互联网成为了公
司业务拓展的重要来源。为此，公
司组建互联网事业部，专职互联网
营销。目前，公司 8 个事业部全部
组建完成，各司其职。

同时，公司加大了产业布局。
在整个行业面临困难之际，杨旭光
投入千万元开发物联网系统，自此
公司正式完成了从单一环保设备
贸易，到覆盖水处理的设计、研发、
咨询，水处理厂建设、运营的转型
升级。

随着商业模式的完善，杨旭光
决定实行以集团公司统筹管理，多
子公司、分公司同时运行的战略方
式。他认为，目前公司已经达到集
团化标准，故将公司名称由“翰克
环保设备有限公司”更名为“翰克
偲诺水务集团有限公司”，向着成
为全球优质水处理整套系统服务

商的愿景迈进。
纵观整个 2020 年，杨旭光颇

为骄傲，“翰克偲诺集团在业绩、人
员结构和产业化投入上都取得明
显突破，我觉得 2020 年公司值得
被赞许。”

坚持创新
开发水处理专业平台

助力水厂工业实现工业4.0

“创新是企业发展的根本动
力，而科技的创新更加关乎一个企
业甚至行业发展的未来。为实现
伟大愿景，公司一直在技术驱动的
路线上努力”。杨旭光说，身处新
基建赛道，技术对公司的重要性不
言而喻。

2020 年 12 月，翰克偲诺集团
“双软证书”申请成功，自此公司完
成了大量的知识产权发明专利注
册。同月，公司被四川省科学技术
厅等单位认证为“高新技术企业”，
标志着其在创新研发上得到政府
的支持和认可。

据了解，翰克偲诺此次“高新
技术申请”从准备到发证历时 3
年。这3年，为践行“为人居环境优
化贡献毕生力量”的初心使命，翰
克偲诺不断夯实企业技术基础，厚
积薄发。2020年，翰克偲诺迎来知
识产权的丰收时刻，成功申请了软

件著作权 10 余项及专利 20 余项，
远超国家高新技术企业认定所需
的6个软件著作权或6个实用新型
或1个发明专利标准。

在众多技术成果中，属“翰克
水务云”最典型。2020 年，翰克偲
诺结合人工智能、大数据等技术自
主研发的智能化物联网平台“翰克
水务云”上线。作为未来几年的战
略核心，面向合作伙伴公测，广受
好评。凭借水务云平台，可以做到
自来水厂、污水处理厂的无人值守
运营。杨旭光描述：“我可以在成
都的办公室运营全国所有的水厂，
这对我们来说是极大突破，是标志
性的大事件。”

杨旭光指出，现在的水务领域
中，很多企业还沉浸在过去人工运
维的方式，不仅成本高，且容易因

人工管理疏忽造成突发事件。物
联网系统上线后，不仅减少了人
工，同时对全环节进行检测和自
动报警，在手机端或者办公室的
大屏上，就可以看到每个水厂的
运营情况，既提高了安全系数，减
少了人工成本，更重要的是弥补了
水务单位普遍存在的运维技术人
员缺口。

“‘翰克水务云’上线可以理解
成水厂工业 4.0 的重要一步，我们
替客户打造成智能化、信息化的水
厂，更适应未来工业 4.0 的标准。
这是一项全新的技术，少有公司能
做到，因此为我们减少了很多的竞
争对手，对公司发展起到决定性作
用。”杨旭光说。

裂变增长
将建4个服务基地
快速铺开全国市场

集团化是翰克偲诺发展中很
重要的一步，而从集团化到成为
全球优质的水处理整套系统服务
商，最关键的是开拓市场，从市场
中汲取营养，以此检验公司的商
业价值，为公司的进一步发展做
支撑。

用杨旭光的话来说，2021 年
将是公司实现大突破、大跃进的
时刻。“基础工作就相当于楼房的
柱子和地基，剩下的就是快速往
上面浇混凝土，添砖加瓦了。”他
说。

技术已成，产业俱备，2021年，
翰克偲诺集团在市场目标选择上
会更大胆。区别于以往的总公司
直接做业务，转向在全国招募合作
伙伴，放权给分公司，在东北、新
疆、西藏、云南等区域市场上快速
裂变，把翰克偲诺集团在西南市场
上多年积累的成熟模式在全国推
广，快速复制粘贴。

翰克偲诺集团计划在全国设
立四个子公司。“目前我们的加工
厂就在广汉工业园。但我们生产
的设备体积大，要运往华北、华东、
东北，运输成本特别高，再加上从
沿海采集材料加工后再运回沿海
去，时效性上也没有市场竞争力，
所以我们打算在全国重点区域市
场建设一批生产基地，服务于当地
的市场，降低运输成本。”杨旭光
介绍，初步考虑在山东、广东、新
疆、云南建立 4 个服务基地，这只
是翰克偲诺集团空间战略发展的
第一步，未来还将开拓国际市场。
例如，新疆基地将辐射中东及欧洲
市场。

杨旭光表示，从市场获取利润
后，再反哺公司整个产业生态链各
个环节的完善，投入更多的科研研
发，不断扩大水处理行业的全生态
链产业布局，最终形成商业闭环，
实现公司长远的梦想。
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翰克偲诺水务集团董事长杨旭光
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