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10 月 28 日，渤海银行成都分行联
合青羊区人民政府举办“助力新发展 贷
动双循环”政银企产融对接会暨渤海银
行融资专场会，渤海银行成都分行行长
助理胡晓华、青羊区人民政府金融工作
局副处级调研员李吉华、草市街道办主
任彭建荣及80余家企业代表出席会议。

对接会上，渤海银行成都分行详细介
绍了该行中小微企业服务理念及多元化
金融等，帮助企业拓宽融资视野和渠道，
进一步提升企业对金融机构的信任与信
心，帮助企业规划合理融资降低企业融
资成本，解决企业融资困难。融资会当
天，该行与80余家企业进行了零距离互
动，同时就企业的个性化融资问题予以
对接，企业现场通过扫描渤海银行小微
金融二维码的方式提交业务申请，初步
达成授信金额约8000万元的合作意向。

据渤海银行成都分行行长助理胡

晓华介绍，渤海银行作为一家最年轻的
全国性股份制商业银行，一直致力于提
升自身服务小微企业的能力和水平，近
年来，该行一方面通过循环提用、随借
随还、分期还本、到期续贷等产品政策，
有效缓解了小微企业资金周转的难
题。另一方面，通过规范服务收费，严
守规范经营的“红线”，进一步规范了小
微企业服务收费行为，为服务本地小微
企业作出应有贡献。

胡晓华表示，渤海银行成都分行将以
本次产融对接会为契机，认真贯彻落实中
央和省、市关于“六稳”“六保”工作决策部
署，进一步聚焦金融服务实体经济发展，
纾困小微企业融资难、融资贵、融资慢等
难题，并不断创新优化内部产品、流程、机
制，为小微企业提供更加优质、便捷、高效
的金融服务，与小微企业共同成长。

华西都市报-封面新闻记者 冉志敏

2013 年 9 月 8 日上午 10
点，内江的李大姐和家人一起将
一封感谢信交到了新华保险内
江中支营业部经理陈胜全的手
中，以感谢陈胜全在自己十天前
急需心脏手术的危难时刻，帮助
她获得了11万余元的商业保险
理赔款，让自己能够安心完成手
术。面对客户的再三感谢，陈胜
全表示，自己只是做了一名保险人应该
做的事。

时间拉回到 2004 年，那时的陈胜
全还只是隆昌响石镇供销社的一名普
通工作人员，天天过着和化肥种子打交
道的生活。工作的无味、父母的期盼，
让陈胜全感到，这一眼就能看到头的工
作，并不是自己想要的未来。

2004年的一天，陈胜全见到了自己
许久未见的一个朋友，交谈中，陈胜全
发觉朋友的谈吐跟自己印象中的样子完
全不一样，而这位朋友也看出了陈胜全
的错愕，主动提出想带他去散散心。就
这样，陈胜全在朋友的带领下参加了一
次新华保险新人培训。现场团结奋进的
气氛深深地感染了他。陈胜全觉得，如
果能通过自己的努力让身边的人得到
保障，这是多么有意义的一件事情啊。

很快，陈胜全加盟新华保险隆昌营
业区，成为隆昌营业区有史以来第一个
自费申请二次参加新人班培训的人。

时间转眼来到了 2005 年，第
一年寿险道路的艰辛让资历
尚浅的陈胜全感到重重压力，
但随后不久发生的一件事，让
他坚定了要将寿险道路走到
底的决心。

当时，陈胜全的一位女性
客户不幸身故，得知消息后，
陈胜全立即协助客户家属办

理理赔，4 万元的理赔金很快便赔付到
账。4 万元在当时可不是一笔小数目，
客户的一双儿女眼含热泪道谢连连。
这件事让他意识到做一名优秀的寿险
人，不仅仅是给客户以保障，更是一份
肩上沉甸甸的责任。

从业近 17 年，陈胜全曾创下连续
116 个月绩优的奇迹，经他手获得理赔
的金额更是高达170万之多，卓越的成
绩和令人信服的专业度让他成功晋升
营业部经理，组建起40人以上的营销团
队。清晨日暮，他带领团队学产品、学
技能、学典范，也为新华保险隆昌营业
区培养了一批优秀的寿险营销人才。

在陈胜全眼中，保险服务是一份值
得奋斗终身的事业，而这样一份事业，
更需要少说多做、埋头苦干。作为一名
新时代的风险管理师，陈胜全将以更加
昂扬的斗志和更加实干的作风，创造属
于寿险营销全新的未来。

华西都市报-封面新闻记者王矜

渤海银行成都分行举办产融对接专场融资会

□新华保险系列人物宣传

陈胜全：重任在肩的寿险情怀

华西都市报-封面新闻记者朱珠

说话温文尔雅，表达清晰流利，成
都的90后创业者李博文谈起少儿教育
时眼里带光，很难想象他曾是一名在美
国硅谷工作的程序员。

这名非典型程序员还是一名拥有
滑雪教练执照的教练、清华大学兼职编
程老师，甚至还曾进入过“中国好声音”
地区前十名。

这么多标签中，李博文更倾向于是一
位教育行业的创业者，希望凭借自己的学
习能力、逻辑思维能力和对科技教育的前
瞻性，让孩子们通过编程，认识更广阔的
世界。他说，创立“小栈”意义就在于此。

从娃娃抓起
专做青少儿编程

从美国普渡大学计算机软件工程专
业毕业后，李博文成为了一名程序员。

2015年，李博文加入了一家风投企
业，开始做中国项目的落地。在这个过
程中，他接触了许多国内科技企业，通
过对比发现，国内很多科技企业运用的
编程技术比较落后，“2015年，很多大型
科技公司的开发人员都没听过python，
更不要说开发框架了。”见过的项目多
了，李博文慢慢意识到，要想缩小这种
差距，归根结底还是教育。

2016年，李博文回到国内，开始筹

备编程教育。刚开始，他尝试去教成年
人编程，但通过一段时间教学发现，大部
分成年人的学习意愿不高。如何更好地
普及编程知识？走过许多弯路后，李博
文发现，编程还是要从娃娃抓起，于是创
立了“小栈教育”，专做青少儿编程。

带“小栈”回成都
提供全学龄段教育体系

2016年，做编程教育的公司少之又
少。创业初期，李博文也经历过迷茫，

“刚开始，我没有合伙人，整个团队只有
4人，在北京东四胡同租了一个宾馆房
间，工作和生活都在这里，这里也是‘小
栈’的起点。”

2018 年到 2019 年，编程教育公司
百花齐放，资本开始关注少儿编程教
育，许多线上教育平台开始大手笔地融
资，形成了竞争红海，“小栈”在没有获

得较多资金的情况下，面临着前所未有
的挑战。

面对教育市场的竞争红海，李博文主
动出击，回成都建立分公司。他说，“我
们一个接一个的学校跑，保证我们的教
学力能够扩散到更多的校内校外。”

凭借北京创业的经验，“小栈”在成
都初步站稳了脚跟。李博文说，目前

“小栈教育”面对的是 3-18 岁青少儿，
为他们提供一个全学龄段的编程教育
课程体系，希望孩子们在培养核心计算
思维、设计思维、工程思维等主线思维
的同时，能接触到丰富的课外课程，扩
展知识储备与思想边界。

线上+线下
让孩子们通过编程认识世界

为什么要学习编程？在硅谷做程

序员的经历让李博文感受很深，“刚毕
业的程序员在硅谷能找到年薪10万美
元以上的工作，不管是收入还是对于世
界的认知，他们都代表着未来。”

李博文希望把这一套理念传递给
国内中小学生。在他看来，少儿编程不
仅是传授计算机知识的教育手段，更是
一种把对未来的认知和规划，甚至是生
活的态度传授给孩子们。

因为疫情，线上教育如今成为了新
风口，在主攻线下发展的情况下，“小
栈”也开始尝试线上教育业务。这段时
间，李博文也参与录制课程，常常忙到
凌晨。

在尝试和创新中，李博文坚信，线
下是教育业务的核心，线上是解决问题
的重要手段，“‘线上+线下’两步走才是

‘小栈’未来的发展模式，也是很多在线
教育公司正在尝试的方向。”

小栈教育创始人李博文：

让孩子通过学习编程 认识更广阔的世界

小栈教育创始人李博文。

成都创客


