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“offer代表对工作能力的认可，创业
代表了无限可能。”坐在华西都市报、封面
新闻记者面前的陈雁翎妆容精致，话语间
透露着满满自信。问及手握3家名企高
薪offer，为何还要创业时，她如是说。

陈雁翎是清华大学管理学博士，曾是
绵阳高考状元，也曾在知名地产集团任职
高级投资经理。今年5月，她与曾经的同
事、中科院博士文武一起创立了职觉教
育，一家致力于为大学生和职场新人提供
职前培训和咨询服务的创业公司。

两位博士为何放弃高薪工作，组团
扎进职前教育行业？面对众多竞争对
手，如何提炼出差异化卖点，杀出重围？

创业前做足调研

“不安分，爱瞎折腾。”陈雁翎如此形
容自己。她从大学就开始创业，开过咖
啡馆，也做过教育培训机构。合伙人文
武，虽然博士研究方向是地球科学，但毕
业后却从事过石油、矿产、房地产、教育
和酒店等多个行业。相同的博士生科学
思维、相似的教育行业从业经历，让两人
一拍即合成为创业伙伴。

为何要选择这一领域创业？“应届毕
业生逐年增加，大学生就业竞争激烈。”
陈雁翎说，受疫情影响，大家今年求职和
跳槽都面临更严峻形势，让她萌生了投
身职前教育的想法。

同行业竞争对手这么多，会不会有
压力？“相关数据显示，每年职前教育的
潜在市场规模在30亿至50亿元，但是目
前头部职前教育机构的市场占有额，加
起来不到5亿元，市场还有很大空间。”文
武给出了这样一组数据。

文武的回答无不透露出博士生的严
谨，这也源于创业前两人就已做好了充
分的市场调研。公司的商业计划书里，
围绕市场规模、竞品情况，客户需求等，
详细列举了各种数据。通过调查分析，
他们最终选择从高校进行突破，通过在
校园开设公益课程提升影响力。

“多年的求学经历，让我们更了解大
学生需要什么。同时，我们以前的同学、
老师分布在许多高校，也能够为我们提供
非常多的资源和渠道。”文武认为，博士身
份对于创业是一个重要的优势和加分项。

做好了失败的准备

受疫情影响，今年职觉教育开设了
一系列大学生求职网上直播公益课，吸
引了来自清华、北大、中科院等全国上百
所高校的学生观看。整个课程内容的设
计和主讲，都由陈雁翎操刀完成。此外，
她还负责实体教材的编写。

创业后，陈雁翎的生活节奏比以前
忙碌得多。以前在房地产公司上班时，
可能在下午2点，她就已把当天的工作完
成了，而现在经常要做到凌晨一两点。

不过，陈雁翎倒是乐在其中，“就感
觉完全释放了自己，不需要把我的强势
藏起来，只要是我认为对的事情，就想要
努力再往前推进。”

“她在前面冲，我就在后面适时踩一
下‘刹车’。”相比陈雁翎的风风火火，年
纪稍长一些的文武则显得更为稳重和谨
慎。

文武说，公司目前最大的瓶颈就是
资金，为此也一直在寻找投资者。虽然
已接触了不少投资人，既有成都的，也有
来自北京、上海的，但在做决定上仍十分
谨慎。他希望，投资人不光能给企业带
来资金，也能够带来更多资源。

对于创业失败的问题，文武坦言也
考虑过，毕竟创业是“九死一生”，不能太
盲目乐观，但一定会竭尽全力，“相信我
们能够在这片蓝海市场，打造出属于自
己的一番天地。”

新华保险系列人物宣传

曾令英：崇德敬业 立己利人
2020 年，是曾令英加入

新华保险大家庭的第 9 个年
头。9年前，她在人生最低谷
的时候，在丈夫和女儿的鼓励
下，抱着试一试的心态加入新
华保险什邡营销服务部；9年
后，她不仅获得众多个人殊
荣，更成长为拥有近 50 人组
员的团队长。回首这 9 年的
从业经历，曾令英感慨良多。

难忘的第一张保单
2011年8月，彼时的曾令英已经风

雨无阻地在什邡营销服务部整整学习
了一个月，但她却依然不敢开口讲保
险。师父鼓励她：“凭着你这股毅力，我
看好你，你也应该给自己一个机会。”

她决定破釜沉舟。因为不敢给别人
讲，她选择先给自己女儿买一张保单，当
时不到 2000 元的保费还是向亲戚借
的。这张保单不仅让曾令英正式进军保
险业，更成为激励她不断前行的动力。

难忘在陌生拜访中积累客户
成为正式保险营销员后，曾令英开

始带着公司资料进行陌生拜访。
曾令英敲开了一家又一家陌生人

的门，她每天白天拜访客户，晚上回家
整理资料，在本子上详细记下白天拜访
客户的情况，这项工作她一直坚持做了
三年，客户的资料写满了几个本子。这
些宝贵的资料，是她第二次拜访客户时

的谈资。因为她的用心，一来
二去，这些陌生人就慢慢变成
了她的客户。

难忘在理赔中让客户受益
做了9年保险，让曾令英感

触最深的一次理赔是 2019 年
发生在一个 4 岁孩子身上的故
事。当时，孩子跟着外婆外出，
在酒店门口的一座铁牛上攀爬
玩耍时不慎滑下，被牛角顶伤

了肚子。晚上回家后，孩子一直喊肚子
痛，于是孩子妈妈很紧张地给曾令英打
电话，她建议赶快把孩子送去医院。未
曾想到，孩子被牛角顶伤已经严重内出
血。经过几天的抢救，孩子终于转危为
安。抢救期间的花销是笔不小的数
目。万幸的是家长为孩子投保了全面
的保险，孩子的治疗费用除开社保报销
外，在新华保险得到了全额报销，他们
自己没有掏一分钱。看到自己的客户
因保险获益，曾令英倍感欣慰。

干保险，很辛苦，遭遇的冷嘲热讽
不计其数，曾令英坚守保险人的信仰，
因为她深知，自己有多少客户，就肩负
多少责任。如今，她不仅改善了家庭的
经济条件，更实现了自我价值，从一位
普通村妇成为了站在讲台上闪闪发光
的兼职讲师。曾令英说，连她自己都很
惊讶自己的变化，下个 9 年，下下个 9
年，她愿意一直做一名新华保险人。

成都市二仙桥酒店用品市场内人声
鼎沸，生意红火。老板余女士忙个不
停。“最近生意越来越好了，订单也在不
断增加，一切都在向着好的方向发展。”
为余女士撑起底气和信心的，是一笔“雪
中送炭”的金融支持。渤海银行成都分
行通过个人生产经营贷款为余女士的酒
店用品商户提供了 395 万元的信贷支
持，帮助其渡过流动资金短缺的难关。

突发的疫情对于实体经济、企业经
营等各方面都是一次大考。渤海银行
成都分行积极响应政府号召，按照监管
部门的工作要求把稳企业保就业作为
金融工作的重中之中。2020 年 1-9
月，该行向各类企业发放贷款近百亿
元，为百余家企业提供了资金支持，其
中通过核心企业，向其上下游约 50 余
户小微民营企业提供近 300 笔授信支
持，金额近4亿元人民币。

疫情发生后，渤海银行成都分行及
时推出多项措施，开设绿色通道实施

“六保”贷款快速办结，通过借新还旧、
延期还本付息等方式，实现应贷尽贷、
能续快续，缓解企业资金链压力，有效
帮助中小微企业纾困解困。截至2020
年 9 月末，渤海银行成都分行共计向 5
家企业发放了1.3亿元防疫抗疫相关贷
款，同时给予企业更加优惠的贷款利
率，其中，制造业企业 2 家、贷款金额
6000 万元，新冠肺炎医疗救治定点医
院3家、贷款金额7000万元；共计向包
括住宿餐饮企业等在内的 3 家中小企
业办理了贷款延期还本，金额约 6000
万元；共计向2家中小企业办理了贷款
延期付息，对应贷款本金9000余万元，
涉及利息金额约300万元。

据了解，防疫期间，渤海银行成都
分行金融科技敏捷小组加快工作进度，
快速实现了小微企业线上金融服务平
台的顺利投产，为防疫期间有融资需求
的小微民营企业提供了新型的线上服
务模式。

渤海银行成都分行多措并举
支持稳企业保就业
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成都创客

陈雁翎文武

“我们更了解高校学子需要什么”

名校博士创业 投身职前教育


