
成立万物共算网络公司
创业前，谷瑞翔在美国攻读博士学

位，方向是计算机数据仿真、分布式系
统。毕业后，进入美国一家公司担任高
级技术专家。天生喜欢挑战和不确定
性事物的他，不久就选择了回国创业。

谷瑞翔的创业理念是，要做很酷的
事情。回国后，他先是以合伙人身份加
入成都本土明星科创企业。一年以后，
他离开那家公司，于2018年3月成立了万
物共算网络公司，主要产品就是万物共
算网络，即多元弹性网络计算平台。

做万物共算的灵感来自技术领域
的一次头脑风暴。谷瑞翔说：“如今我
们拥有的手机、电脑等智能设备，其芯
片拥有很强的算力，能不能把这些闲置
的计算资源通过技术手段整合起来，再

开发程序提供给需要的人？”由此，演化
出了万物共算初期的技术架构。

不断进行商业探索
有了技术想法，接下来就是不停地

验证测试。概念验证成功后，谷瑞翔又
开始了不断的商业探索。

首先，确立算力使用的目标市场。“图
形图像渲染、人工智能训练、大数据分析
甚至生物制药的基因比对，到底选哪个市
场做切入口？”经过仔细分析讨论，团队决
定从渲染行业入手。谷瑞翔开始产品打
磨，在万物共算底层技术上开发第一款应
用——网络渲染。2018年3月到5月间，

分布式渲染在手机端跑通。
有了应用，还需要解决算力来源。

实际上，电脑是比手机更合适的算力载
体。为此，长达5个月内，谷瑞翔都在和
网吧老板打交道，消除老板们的顾虑、
解决技术上的问题。

为此，还发生了一些小插曲。“由于
我们大量的计算任务有误，超过了网吧
的带宽限制，导致整个网吧电脑都蓝屏
了。你可以想象当时网吧的混乱程度
和老板打电话给我时的咆哮。”

谷瑞翔团队需要不停思考把网吧
这样复杂、恶劣的网络环境变成稳定提
供计算资源的场所。通过这个考验，也
打磨出了万物共算网络的稳定性和环
境适配能力，为后来公司承接越来越多
的业务打下了技术基础。

今年公司将实现正收益
现在公司逐步驶入了发展快车

道。谷瑞翔说：“我们多个产品都已成
熟，可以做大量市场化的工作。我预测
今年会有正向的现金流流入公司，而明
年会有5倍以上的增长效益。”

回顾创业过程，过往细节历历在目。
谷瑞翔感慨：太累了。“在创业之前，读博
时的科研经历是最具挑战性的。但如果
说读博难度是1，那做一个成功的科技创
业者的难度，可能是10。你可以类比成同
时攻读10个不同方向的博士学位。”

华西都市报-封面新闻记者 刘旭强
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“感谢红旗连锁，帮助德昌桑农走出难关，
丰产增收。”4月10日，德昌县政府为红旗连锁
送上感谢信。

德昌县位于四川省凉山州，素有“中国美
桑之乡”称号。2020年德昌桑椹实现大丰收，
恰遇疫情防控。为应对桑椹滞销问题，红旗连
锁为德昌县果农搭建起新销路，增加了桑农们
种植果桑的信心。

德昌桑椹只是一个缩影，红旗连锁收到的
类似感谢信还有很多。疫情面前，红旗连锁在
1.7万员工、3100多家门店的平台基础上，勇担
社会责任，受到政府、市民们的高度评价。4月
26日，华西都市报、封面新闻记者再次来到成
都红旗连锁股份有限公司，采访了红旗连锁党
委书记、董事长曹世如，听听她的战疫心声。

3100家门店坚持开门
疫情下红旗连锁的逆向坚守
封面新闻：每年春节，很多商超选择

歇业。为什么红旗连锁坚持不关门？
曹世如：员工法定节假日上班是平时的

3倍工资，可能有些企业考虑成本的因素
吧。如果在节假日期间都把门关了，大家购
物就会很不方便。特别是今年春节疫情期
间，红旗连锁门店开着，老百姓就能安心。

疫情下，红旗连锁立即启动应急预
案，成立应急工作小组，通知配送所有员
工返岗并要求24小时待命。春节本是团
圆之时，很多人年夜饭都只吃了一半，接
到通知就立刻返岗，随时做好配合政府相
关部门重要生活必需品物资运送以及门
店的商品配送。

同时，我们还积极组织、购进市场紧
缺的口罩、洗手液、消毒液等防疫物资。
疫情突发，工厂放假无人送货。我们就用

自己的车辆和司机，连夜拉货、披星戴月
运回来。

紧接着，我们把防疫物资及时配送到
门店。我看到了大家排队买口罩的场景，
员工也反馈，老百姓表扬我们：“红旗连锁
太好了，口罩来得很及时，价格又便宜”。
得到了消费者的表扬，员工们觉得再辛苦
都值得，我也为之非常欣慰。

借此，我也要感谢我们一线员工，在大
灾大难前，舍小家顾大家。正因为红旗有这
么好的团队，公司才能有长期良好的发展。

突发事件快速响应
靠的是勇气、智慧和担当
封面新闻：为何在突发事件上，红旗

连锁总能快速响应，履行社会责任？
曹世如：突发事件，不可预料。前面是

未知数，不知是光明还是坎坷，这个时候需
要有智慧和责任，才能有勇气去面对。

勇气很好理解，简单来说就是胆量；
智慧就需要有判断力，比如疫情发生后，
我们第一时间就从省外紧急空运50万个
出口口罩不计成本卖给广大消费者和发
放给一线员工；担当，我们从事的是服务
性行业，在突发事件发生时，大家更需要
的是生活必需品，它能稳定人心。

2008年5·12汶川地震，我们也是第
一时间配合相关部门打开仓库运送大量
救急物资。有人说“你就不担心收不回来
钱吗？”我说国家都有这么大的困难，我们
作为国家的一分子，怎么能独善其身、只
顾企业自身？红旗连锁是四川成长起来
的企业，在关键时候，就应该站出来为四
川尽微薄之力。

施策应区分企业良莠
扶持不良企业如“肉包子打狗”

封面新闻：对于疫情给企业带来的影
响，你怎么看？

曹世如：这次疫情的发生是全球性
的，无论是国家还是企业都受到很大损
失。我们国家为之出台了很多帮扶政策，
帮助企业克服困难。施策上，我有一点个
人看法，希望根据企业良莠，精准施策。

作为企业，除了享受政策扶持，更重
要的还是自身要去积极面对。在这次疫
情中，不乏表现好的企业。它们遇到困
难，不是一味地依赖政府，而是勇担社会
责任，积极应对。

相比之下，那些长期经营不善、亏损
严重、资不抵债、又没有发展前途的企业，
把自身问题一股脑都推到疫情上。如果
把钱资助到这样的企业上，就好比“肉包

子打狗，有去无回”。应该支持那些真正
需要帮助的企业，特别是那些对国家有贡
献、有社会责任感、遵纪守法的企业，而对
那些弄虚作假，欺上瞒下的企业，还应该
有相应惩罚。

勇担社会责任
疫情期间捐款捐物超500万元

沧海横流现英雄，艰难时刻显责任。
红旗连锁在大灾大难前，时刻彰显着企业
应有的责任担当。

新冠肺炎疫情发生以来，作为四川省
及成都市重要生活必需品应急保供重点
联系企业，红旗连锁所有门店坚持不关
门、不断货、不涨价。公司三大配送中心
24小时待命，保证近3100家门店商品配
送；所有门店春节期间正常营业，全力保
障了市场供应，并配合政府相关部门运送
应急物资。

公司还投入上百万元，购置红外线测
温仪3100余把，用于门店一线员工及顾客
体温测量，全力配合疫情防控工作，做到了
零感染。曹世如董事长表示，疫情尚未结
束，公司多次提醒员工高度重视防疫工作。

立足商超本业的同时，在得知受疫情
影响，成都高新东区、大邑、新津以及凉山
德昌等地农户种植的草莓、小白菜、桑葚等
农产品滞销消息后，公司积极行动，立即派
出生鲜采购团队直赴产地对接。疫情以
来，目前已帮助销售滞销蔬菜、水果等600
多吨，帮助当地农户解决了燃眉之急。

为支援抗击新冠肺炎疫情工作，红旗
连锁及曹世如个人捐款、捐物已超500万
元。希望四川涌现出更多像红旗连锁这
样有责任、有担当的企业。

华西都市报-封面新闻记者 刘旭强

收不完的感谢信 永远不变的初心
专访成都红旗连锁股份有限公司党委书记、董事长曹世如
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转弱
问：上周五沪指低开，盘中震荡

走低，收盘下跌，你怎么看？
答：尽管北上资金继续净流入，

但市场全天低开低走，最终各股指下
跌超1%，盘面上，前期强势个股纷纷
大跌，仅酿酒板块表现稍好。截至收
盘，两市涨停33只，跌停37只。技术
上看，各股指均失守5日、10日均线，
最强的创业板指也失守了 60 日均
线，而两市成交也出现萎缩；60分钟
图显示，如预期沪深股指均失守60
小时均线，而60分钟MACD指标则出
现死叉信号，以上均表明短期市场正
式转弱；从形态来看，沪指最弱还留
下了一个向下跳空缺口，而沪深股指
上周五低点还跌破了上周二低点，这
表明短期调整级别升级，以沪指为
例，预计会出现针对从2646点反弹
以来的调整，第一支撑位恰好在上周
五低点附近，而真正的考验将在2775
点。期指市场，各合约累计成交、持
仓略减，各合约负溢价水平整体有所
缩减。综合来看，之前提到的时空缺
陷急需在近期调整中得以修正，短期
操作仍需谨慎。

资产：上周五按计划持股。目前持
有中国中期（000996）25万股，华数传媒
（000156）6万股，长信科技（300088）20
万股。资金余额11104255.58元，总
净值15398755.58元，盈利7599.38%。

周一操作计划：华数传媒、长信
科技、中国中期拟持股待涨。
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成 都创客

在成都，有很多埋头研发的科技创
业者，谷瑞翔就是其中一员。这位来自
内蒙古、奋斗在成都的80后青年，创立
了一家很酷的科技公司，专注于开发程
序对电脑、手机等闲置智能设备的计算
资源进行整合再利用。公司也因此得
名：万物共算网络。

谷瑞翔：研发多元弹性网络计算平台
“科技创业好比同时攻读10个不同方向的博士学位”
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万物共算网络公司CEO谷瑞翔


