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国宝人寿保险股份有限公司党委书记、董事长易军办公桌后面的墙面上，有一片金黄——清澈透亮的蓝天
下，静静的白桦林，泛着金黄、金紫光泽的树叶，在阳光下闪烁……“我特别喜欢这张照片，跟随我好多年了。

照片是我朋友在甘肃酒泉附近拍的，尽管环境恶劣、土地贫瘠，但这一大片白桦林特别生机勃勃，也特别像我们目前
的事业。作为金融行业的参与者，我对金黄色有着天然的喜好，我希望通过我们的坚韧不拔、努力奋斗，能给客户、给
社会、给股东带去金灿灿的收获和喜悦！”

事实也正是如此，开业8个月以来，易军和国宝人寿收获如秋天的麦穗般金黄而饱满。最新统计数据显示，在同
期开业保险公司中，国宝人寿保险的业务收入、偿付能力充足率、风险管理综合评级、投资收益率、资产负债管理能力
评级等最重要经营管理指标，均大幅度领先。

国宝人寿党委书记、董事长易军：
立足四川 对标国际
当好西部金融中心“领头羊”

在易军的名片上，国宝人寿的官方
网站名称是www.guobaojinrong.cn
（国宝金融），而 不 是 常 见 的 life
insurance（人寿保险）。这似乎暗示
着国宝人寿未来的决心和雄心。“我们
的目标不仅仅是一家人寿保险公司，
而是担起建设西部金融中心‘领头羊’
责任。”对于未来，易军从一开始就有
了谋划。

“建设国家西部金融中心，是四川
省深入实施西部大开发战略的重要举
措，也是四川省构建金融开放合作新高
地，继续保持科学发展新优势，成为辐
射带动西部地区加快发展增长极的重
要抓手。”自筹建之初，国宝人寿就决心

“立足四川、深耕四川”，为全省经济社
会建设贡献绵薄之力。

2018年开业以来，国宝人寿始终
坚守初心，认认真真谋划了一批支持四
川、服务四川的举措。一是加快分支机
构建设，更好地服务全川人民。在综合
考虑市（州）经济发展现状、保险市场发
展潜力、保险密度、深度等因素的基础
上，国宝人寿提出了省内分支机构的建
设规划。未来三年，公司计划在川开设
1家省级分公司、10家中心支公司和
20多家营销服务部。2019年，在全力
加快筹建四川省分公司的同时，完成泸
州、南充、乐山中心支公司的筹建工
作。2020年，将完成其他中心支公司
的筹建，并启动筹建省外分公司的前期
工作。

二是积极服务全省发展战略，加大
对实体经济的投资力度。深化供给侧
结构性改革，加快发展保险业务，迅速
集聚保险资金，为全省经济社会发展积
蓄能量。通过直接投资、间接投资、股
权计划、债券计划等方式，参与全省重
点企业和重大项目建设，充分发挥保险
资金的“压舱石”作用。

此外，按照省领导要求，我们还拟
借鉴国内唯一保险产业园区“宁波保险
创新产业园区”模式，高起点、高标准、
高规格打造“国家西部保险产业园区”，
强化保险公司对实体经济的支持、对地
方社会管理的支撑。坚持“保本微利”
的原则，通过创新研发产品、合理搭配
产品组合等方式，为生产性企业提供优
质的保险保障方案，帮助企业完善风险
体系，增强抵御风险能力，助推企业高
质量发展。

“2019年，我们将更加努力地去
拼经济，坚持‘多元行销、品质行销’的
销售策略，坚持‘稳健审慎、价值优先’
的投资策略，坚持‘科技融入服务、科
技融入管理’的创新策略，坚持‘以人
为本’的管理策略，充分发挥保险公司
社会稳定器、经济加速器的作用，立足
四川、对标国际，开拓出一条‘诚信、专
业、忠厚、创新’的高质量发展之路。”
易军说。
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2018年4月17日，国宝人寿
在成都正式开业。作为首家注册
地在成都、总部落户在成都的全
国性股份制人寿保险公司，国宝
人寿的开业也结束了四川没有本
土寿险法人机构的历史。

“国宝人寿是四川省委、省政
府重点推动的重大金融项目，从
开始组建筹备，到经银保监会验
收同意开业，前后经历了四年时
间。”回忆起当时接受任务筹建国
宝人寿，易军充满感慨。“真正意
义上一开始，就我一个人。”四年
的时间，易军搭班子、组队伍、上
系统、整流程……从一个人到十
余人、几十人再到今天数百人的
队伍。

由于金融行业的特殊性，公

司必须是严格按照银保监会的
要求搭建，所有的业务系统流程
必须完善，团队高管都要通过保
险高管任职资格考试，才能申请
银保监会验收，验收合格后才能
开门营业，任何一个环节出现纰
漏都有可能导致筹建工作出现
停顿，公司也无法开业。

面对有1.6万条的保险高管
任职资格考试题库，作为拟任董
事长的易军同样需要通过机考。
五十多岁的易军埋头苦读，最终
完美过关。“我职业经历中有很多
考验，但这次筹建国宝人寿的任
务，真是最大的一次挑战。”这个
过程中，易军也完成了由政府官
员到保险公司董事长的大跨度转
型。

2018年6月8日，国宝人寿
正式销售保单。截至2018年12
月底，公司员工及代理人队伍总
共增加到500人，保费收入超过
3.28亿，提供社会风险保障超过
100 亿元。最新的统计数据显
示，公司保险业务收入、偿付能力
充足率、风险管理综合评级、投资
收益率、资产负债管理能力评级
等五项指标，在同期开业的保险
公司中遥遥领先。

“这主要得益于我们秉持‘持
续良性发展、注重诚信经营、平衡
各方利益、确保合作共赢’的发展

理念，强化风险管理，稳步推进各
渠道建设。”易军说，“直销、经代、
银保等传统渠道稳步推进，网销
渠道也于去年 10 月底正式上
线。2018年，公司的资产负债管
理能力评级位于第 5 档（共 10
档），远好于同期开业的其他公
司。在2018年二三季度中国银
保监会对保险公司法人机构的分
类监管评价中，国宝人寿风险综
合评级连续两次达到A类。”

同时，国宝人寿在 2018 年
还获得了绵阳、宜宾中心支公司
的批筹。

“国宝人寿注册资本金15亿
元，在很多人看来是很大一笔钱，
但在金融行业里，我们真的只能
算小微企业，但这并不妨碍我们
做强做优的决心。”

“寿险业务是我们的基础。
2018年开业以来，我们充分发挥
法人机构的产品研发功能，加快
保险产品和服务创新。始终坚持

‘忠厚’的企业核心价值观，积极
为全川老百姓开发‘量身’产品。”
易军说，2018年4月开业以来，国
宝人寿一口气开发出46款保险
产品，大部分极具四川特色，如

“巴适一生”重疾险、“好稳当”百
万出行保险计划等。

国宝人寿开业第一年，就与
全国 200多家三级甲等医院建
立合作关系，成功推出“重疾绿
通”服务，将保险产品和健康增
值服务相结合，得到社会的广泛
好评。

“我们的产品以客户需求为
导向，力求方方面面能够满足四
川老百姓的各种需要。通过与
医疗机构紧密结合，为老百姓提

供更好的服务和保障，我们要深
入到社区去建立一个环形的保
障体系、服务体系。这样让四川
老百姓能够得到实实在在所需
要的医疗和养老等保障性的产
品和服务。”目前，国宝人寿正
准备沉下心来，把康养服务送进
社区。

“下一步，我们还将积极争取
省直部门支持，探索‘财政资金+
商业保险’模式，针对社保重点保
障对象研发特色保险产品，加大
财政补贴的效果，提高群众保障
水平。”

2019 年，国宝人寿将坚持
“保险姓保、防控风险”的基本
策略，围绕保险主业，联合中国
保险学会、西南财经大学等机
构，加快组建国宝研究院，着力
提升公司的研究能力，力争打造
成为一流的企业智库和保险科
研机构；加快组建国宝伟腾健康
管理公司，有效整合大健康产业
的全产业链，为客户提供系统

化、专业化、全生命周期
的健康保障服务。

此前十多年
四川省投资促进
局副局长的工作
经历，给了易军丰
富的政商人脉、开
阔的眼界……采
访期间，易军的手
机里，他与国内知
名科技公司、金融
公司高管的微信、
短信不断，就在这
些“滴滴、滴滴”的
信息提示音里，易
军的新想法、新规
划、新目标在不断
完善、落实。

眼下国宝人
寿和绵阳市政府
合作的军民融合
产业项目，目前已
经开始筹划落实，
总投资 40 亿元的
国家西部金融中
心大厦项目也已
进入前期筹备阶
段，项目蓝图已经
摆在易军的办公
桌上……
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