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华西都市报讯（记者 殷航）新都区如何
保障房地产租赁市场平稳健康发展？记者
了解到，成都市新都区房管局在区纪委指导
下，按党风廉政建设“一岗双责”要求，把规
范住房租赁市场管理工作纳入源头治理，运
用信息技术、大数据分析等手段，积极开展
廉政风险预防。

相关负责人介绍，新都区以建立购租并
举的住房制度为主要方向，满足群众居住需
求、吸引优秀人才安居为主要出发点，增加
供应与支持消费并行，盘活存量与优化增量
并举，政策扶持与强化监管并重，创新住房
租赁管理和服务体制，以网格化管理为抓
手，多部门联动规范管理，建立住房租赁信

用管理体系，形成守信联合激励和失信联合
惩戒机制，促进住房租赁市场平稳健康发展。

记者了解到，在住房租赁交易服务平台
中，新都区建立了“红名单”和“黑名单”制
度，将诚实守信、规范经营的主体纳入“红名
单”，进行年度表彰并信用加分，优先享受优
质服务和绿色通道；对存在违规行为的中介
机构、住房租赁企业及从业人员纳入“黑名
单”，将失信信息推送至成都市公共信用信
息系统，进行社会公示，形成守信联合激励
和失信联合惩戒机制。

此外，畅通投诉举报渠道，在政务大厅
设立意见箱、公开纪委、监委投诉电话、举报
邮箱，让群众监督违规租赁行为。

2017年，攀枝花市委、市政府分
别在北京、成都、上海以及香港、澳
门，连续举办了芒果品牌发布推介
会，对外打响了芒果品牌。

李从茜也参加了推介会。通过
农企对接，上海一家从事生鲜水果出
口的公司，有意向海外推销攀枝花的
枇杷。“当时，心里还是有些担心。”李
从茜说，在此之前，攀枝花枇杷并未
出口过，品质能否达到对方要求，心
里没底。

去年12月，对方到攀枝花进行
了实地考察，对种植区域非常满意。
很快，一批枇杷样本被送至权威的检
验机构进行检验。检测结果显示，经
过农残185项检验，枇杷各项指标达

标，完全符合标准，满足出口方需求
品质。

在攀枝花市农牧局和攀枝花检
验检疫局的帮助和支持下，去年12
月19日，首批出口的1吨重攀枝花枇
杷，从攀枝花机场装机，全程空运，开
始了越洋旅程。12月22日，枇杷抵
达加拿大，赶在了圣诞节前上市。

之后，今年1月 16日和 1月 28
日，第二、三批，每批一吨重的攀枝花
枇杷，相继出口到了加拿大的多伦
多、温哥华。从目前市场反馈的情况
来看，加拿大市场对攀枝花枇杷的口
感、甜度等，都表示十分满意。

按照计划，今年4月，第四批攀
枝花枇杷，即将启程前往加拿大。

华西都市报讯（记者 杨雪）偷窥大熊猫
滚滚，是人类的一项重要使命。3月28日，
龙溪—虹口国家级自然保护区管理局龙池
保护站公布了一批新鲜出炉的野生滚滚视
频——在2018年第一次红外线相机监测工
作中，保护站工作人员发现了150多份野生
大熊猫取食、饮水、洗澡、漫步、休息等视
频。值得一提的是，红外线相机的安装点，
均为保护区人工设置的“动物补水点”，从收
集的视频和照片资料可以看出，野生动物对
补水点的利用非常频繁，充分体现保护区管
理局补水点建设项目成效显著，也为今后的
保护管理工作提供了很好的科学依据。

这次拍下熊猫的点位，分布在小草坡、
三交界等区域（海拔2600—2800米）的多个
动物补水点。根据红外相机数据，2017年
12月—2018年3月期间，每月都监拍到野
生大熊猫取食、饮水、洗澡、漫步、休息等场
面，收集到150余张珍贵的视频和照片资

料。除此之外，还监拍到羚牛、金丝猴、林
麝、红腹角雉、雪雉、野猪等其他野生珍稀动
物的生活视频和照片100余张。

红外线相机拍摄的补水点位，是2015
年 6月保护区管理局与世界自然基金会
（WWF）合作开展实施的保护区熊猫活动
关键区动物补水点建设及后续监测项目，共
有6个同类型的补水点位。该项目是为了
解决地震及震后次生灾害导致熊猫活动关
键区地表可利用水源减少，影响大熊猫及其
同域物种正常的繁衍生息难题。项目致力
于弥补因震后地面开裂渗漏及泥石流等次
生灾害导致的地面阻断、水源干涸等情况，
从而改善大熊猫及其同域物种的栖息地质
量，保证动物正常生活所需的水源。同时，
通过后续跟踪监测，重点观察野生动物对饮
水点的利用情况，评价项目活动的实际效
能，为受损栖息地的保护性人工干预工作探
索科学思路。

华西都市报-封面新闻记者
徐湘东 摄影报道

阳光下，米易草场乡顶针村里满树黄澄澄的枇杷格外诱人。时下，正是当地早春枇杷大量成熟上市期。枇杷地里，李
从茜正忙着装箱，再过10多个小时，这些枇杷将摆上成都超市货架。

今年29岁的李从茜，是顶针村村民、果农，她的另外一个身份，则是返乡创业大学生、水果“经理人”。“我要为家乡
的枇杷代言。”李从茜说，返乡创业的理想就为了将家乡的枇杷等水果，卖到更远的地方。

作为全国成熟最早、品质最优的枇杷产区，攀枝花早春枇杷种植面积已达3.2万亩、年产量1万余吨。从去年12月开始，在当
地农牧、检验检疫等部门的帮助下，李从茜将攀枝花枇杷卖到了加拿大。

将攀枝花枇杷卖到加拿大
女大学生返乡创业

今年今年 2929 岁的李从茜岁的李从茜，，
是 顶 针 村 返 乡 创 业 大 学是 顶 针 村 返 乡 创 业 大 学
生生、、水果水果““经理人经理人”。“”。“我要我要
为家乡的枇杷代言为家乡的枇杷代言。”。”李从李从
茜说茜说，，她返乡创业的理想她返乡创业的理想
就为了将家乡的枇杷等水就为了将家乡的枇杷等水
果果，，卖到更远的地方卖到更远的地方。。

她 的 幸 福 感

草场乡是攀枝花主要的枇杷种植地
之一。从去年12月开始，枇杷就陆续成
熟。走进顶针村，随处可见硕果累累的枇
杷树，以及忙着采摘的果农、运送枇杷的
车辆，如此忙碌景象还要持续一个月。

3月26日，记者见到李从茜时，她正
在枇杷地里忙着装箱。前两天，她接到
订单，要发几百斤枇杷到成都。上午采
摘，中午挑选，下午装箱，忙完这些，已
经是下午5点过，之后还要将枇杷运到
县城，赶在快递发车之前装货。在采访
李从茜时，她的手机平均每10分钟，就
有一个电话打进来，内容基本都是关于
枇杷的。

作为一名在顶针村出生、长大的女

孩，2013年，李从茜从浙江法商学院毕业
后，选择回到家乡。

关于回家的原因，李从茜说，一方面
是在读大学时，她经常给同学寄水果，攀
枝花的水果品质得到一致好评，这让她萌
发了做水果生意的想法。同时，家里父辈
都是果农，毕业时，父亲也动员她回家来
打理枇杷树。于是，她辞掉了工作，走上
了返乡创业路。

起初，李从茜在微信等平台卖枇杷和
芒果，逐渐积累了一些客户。2015年，她
成立了一家农业公司，注册了品牌。其中
的一个品牌“芒果女神”，还用了她自己的
照片作为产品标识。“我想用这种方式，来
为攀枝花的水果代言。”

未来计划
将攀枝花枇杷
端上全球餐桌
3月 30日，攀枝花枇杷品

牌发布推介会将在成都举行，这
是继去年芒果品牌发布推介会
后，攀枝花再一次提升本地水果
品牌知名度和影响力的推介会。

据攀枝花市农牧局介绍，攀
枝花枇杷是全国成熟最早、口感
最好的枇杷，大量上市时间要比
其他枇杷主产区早 2 至 5 个
月。同时，日温差大、年温差小、
光照强，加之科学的栽培方式，
使攀枝花枇杷具备色泽鲜艳、香
气浓郁、味道甜润等特点，可食
率在70%以上，品质极高。

按照规划，攀枝花枇杷产业
将继续发挥“早春”“甜蜜”优势，
突出规模化标准化绿色化发展
方向。到2020年，全市枇杷种
植面积预计发展到5万亩、产量
3.5万吨，将攀枝花枇杷打造成

“中国一流、世界知名”的枇杷品
牌，端上全球餐桌。同时，培养
种植、销售龙头企业，将枇杷产
业做精做优，综合产值突破10
亿元以上。

谈及未来，李从茜信心满
满。她说，从做电商开始销售家
乡水果，到成立品牌，再到枇杷
出口，很大部分得益于政府的推
广及带动。她计划对当地特色
农产品进行全新的品牌化模式
运营，下一步将实体店入驻成都
等城市。

攀枝花推广枇杷种植始于上世纪90
年代。

李从茜所在的顶针村，是草场乡的枇
杷种植大村，从2010年开始，村里几乎家
家户户种枇杷。如今，村里的枇杷种植面
积有3000多亩，每亩产值2万至3万元，
顶针村也成为了当地枇杷种植的一个范
本村。

李从茜家一共有400多株枇杷树。
她以家里的枇杷地为基础，发起了“公
司+农户”的经营模式，吸引了村里117户
果农参与。很快，公司基地的枇杷种植面
积，就发展到了1300多亩。

李从茜介绍，这种模式的好处在于，
采取了规范的种植模式，不使用农药，使
用有机肥，产品也获得了绿色认证，基地

出产的枇杷，卖价每斤可以高出1至2元
钱，这给果农带来了切切实实的收益。

除了规范种植，她还将采摘、分拣和
品牌化运营等建设融为一体，打造原产地
品牌推广、互联网社群营销模式，如今，分
销商已经遍及全国。

去年，网络直播正火，李从茜也在果
树下当起了网络主播。在直播中，她加入
了果园风光、种植与采摘及当地民俗等内
容，颇受欢迎，单期直播的观看量平均就
有70多万，最高时达300多万。去年，她
直播了果树下的一场傈僳族婚礼，更是吸
引了大批网友观看。

直播的效果很明显，不仅让销量有了
提升，也让攀枝花的芒果、枇杷等水果也
成为“网红”。

毕业回家 为家乡水果代言

公司+农户 打造1300亩枇杷基地 首次出口 3吨枇杷卖到北美市场

龙池滚滚下山喝水
又被红外相机拍个正着

保障住房租赁市场 新都区建“红黑名单”

李从茜忙着采摘枇杷。

野生大熊猫爱到“动物补水点”活动。


