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小宝贝大梦想 幼儿园建起了博士站
四年建成“成都市一级幼儿园” 二十三幼以专业和责任“守护中国成长的力量”

不少二十三幼的家长
惊喜地发现，孩子上了幼儿
园之后变得勤快了。幼儿
园每间周有半天“劳动日”，
这半天之内，幼儿园部分区
域的清洁卫生由儿童自己
负责，小班孩子捡垃圾，大
班孩子擦桌子，还要负责洗
各自的渣盘。在幼儿园老
师看来，一个爱劳动的孩
子，他一定是懂得奉献的，
这是将来进入社会的立足
之本。为孩子的成长打好
底色，是二十三幼教职员工
共同的目标。

刘霞是大班老师，班里
有一个女孩，个子瘦小。当
年妈妈历经千辛万苦生下
她，所以格外心痛，小女孩从
来不吃水果，因为妈妈总是
把水果榨成果汁让她喝。为
了能让她学会吃水果，刘霞
想了很多办法，她抓住儿童
好奇心强的特点，用夸张的
表情说：“哇这个火龙果好好
吃啊！”但是小女孩闻闻之后
便离开了，刘霞没有放弃，她
把水果切成小块，陪着她，鼓
励她慢慢地咀嚼。一段时间
以后，当小女孩主动去端刘
老师为她准备的放着水果颗
粒的果盘时，刘霞激动得流
下了眼泪。当天晚上，小女
孩妈妈打来电话说，幼儿园
老师的行为诠释了什么是爱
心和责任。刘霞说，她所理
解的幸福不仅仅是付出得到
了家长的认可，更是为孩子
的健康成长尽到了做老师的
职责。

郑星是中班老师，她在
教学方面下了很多功夫。
为了让游戏真正成为孩子
们的活动，郑星和孩子一起
创设区角活动，让小朋友在
游戏中自主进行扮演。当

孩子们大方地牵着客人的
手，走进餐厅，理发店，像模
像样地当起小厨师，小理发
师时，真的让人惊叹孩子们
在游戏中的成长与发展。

在郑星看来，孩子们各
种能力正是承上启下的关键
期，让孩子自己做主是为他
们成长的道路上铺了一条
路，因此在各种活动中都会
与孩子们商量，让孩子们学
会想办法解决问题。让游戏
来激励孩子积极向上，不仅
是郑星的智慧，同时也是整
个幼儿园老师们的智慧。

程凤是一名保育教师，
她主要负责幼儿的生活护
理与配教。班里有个小男
孩衣服总是比其他人穿得
更厚，时常感冒。为了扭转
穿衣多的习惯，程凤不厌其
烦地跟其家人沟通，最终有
所改变。这样看似不起眼
的细节，但是在程凤的眼里
确是丝毫不容马虎的大事。

徐铭谦是保健员，每天
都会到公共域巡视，避免小
朋友受伤。午休时她会到寝
室里检查小朋友子有没有盖
好被子。还要负责食谱制
定，根据饭菜的口味、营养进
行搭配和调整，以保证孩子
吃得开心，吃得健康。

这些老师所做的，只是
二十三幼教职员工的缩影而
已，每一个人都在各自的岗
位上努力工作，甘于奉献，才
让二十三幼有如此良好的品
质。对成都市第二十三幼的
全体教职工来说，被评为成
都市一级幼儿园将是一个新
起点，作为一所年轻的幼儿
园，二十三幼将在追求教育
品质的道路上砥砺前行！

华西都市报-封面新
闻记者 李寰

足球是二十三幼的特色之
一，足球游戏活动的背后，其实
是体现了二十三幼这个团队的
专业，专注。连续三年，由第三
方机构进行的“社会满意度调
查”，二十三幼的满意度都达到
了“100%”，这一数字，凝聚了51
名教职员工的心血。

从 2014 年开园到 2017 年
12月被评为成都市一级园，成都
市第二十三幼儿园创下了一个奇
迹。二十三幼的教育始终贯穿着

“乐”字——乐健·乐玩·乐成长，
要让孩子在三年的幼儿园生涯当
中是快乐的，也是健康的。

园长郝苗说，之所以在如此
短的时间内取得优异成绩，一方
面源于幼儿园建设的高起点，幼
儿园在硬件设施上就是按照一

级园的标准来建造的，设有校园
电视台、幼儿绘本馆、足球小世
界、幼儿美术室、科技发现室、音
乐室、室内运动场、烘培室等现
代化教育功能设施，是一所“环
境精致、设施先进、品质优良”的
现代化幼儿园；软件也按一级园
标准打造，专任教师大专以上学
历达100%，均具备相应学历及
资格证。

另外一方面，则源于幼儿园
全体教职员工共同的目标——

“为老百姓提供更优质的学前教
育”。优质如何体现？一个客观
的标准就是“成都市一级幼儿
园”，因此，大家铆足了劲，要办
一座家门口的好幼儿园，共同守
护孩子，守护中国成长的力量！

二十三幼的孩子有一个共

同的名字——“天使宝贝”。幼
儿园提供了很多机会，让宝贝们
成长的路上走得更顺。

天使游学是幼儿园的一大亮
点，为了给每个儿童多一些机会，
为了发掘每个儿童的潜能，每个
星期固定半天，作为“天使游学”
时间，开设了舞蹈、小主持、绘画
等各种才艺活动，小朋友根据各
自的兴趣爱好自由选择。

每间周有半天是“创游”时
间，每个班级的创游区角、走廊
上的游戏区域面向全园幼儿开
放，每个班的孩子可以到任意区
域玩耍。此外，大区域也面向全
体儿童开放，每个小朋友可以任
意选择各自感兴趣的项目，老师
则留在原地做安全保障和游戏
指导。

作为成都市“足球兴趣特色
试点幼儿园”，建园不久，二十三
幼就开启了足球之路。之所以
将足球作为幼儿园的特色项目，
首先是基于幼儿园有足够的活
动场地，硬件设施保障到位；其
次是家长和孩子对足球有浓厚
兴趣，凡是对儿童发展有益的，
幼儿园一定会鼎力支持，“以幼
儿出发”的教育思想在二十三幼
得到了淋漓尽致的体现；第三，
二十三幼具有强大的师资力量，
幼儿园专门从成都体育学院足
球专业引进了一名专职足球教
师，还有多位老师参加了全国幼
儿体育（球类·足球）活动指导教

师培训。
如今，足球在二十三幼有很

强的“群众基础”.每个班有“班
队”，除了幼儿之外，还有家长参
与。幼儿园还有一支“园队”,男
女队员一共有30多名，队员们
每周都会在足球游戏活动中锻
炼身体、发展动作。此外还有一
支专门由教师组建的教师队。

作为成都体院足球专业毕
业的学生，24岁的王维耀如今是
二十三幼的足球专职教师。“通
过一年多的锻炼，小朋友的自理
能力增强了，更加有担当，有责
任心了。不少专业人士观看了
二十三幼小朋友的传球、带球技

术之后，大都感叹这些娃娃的球
感很好。

“我们不是要把所有的孩子
都培养成足球运动员，而是通过
开展以足球为载体的游戏活动，
培养小朋友锻炼身体的习惯，在
这个过程中，培养幼儿克服困
难、坚韧不拔、团结合作的品
质。”幼儿园园长郝苗说。

二十三幼以足球为载体，通过
浸润化的环境打造、游戏化的内容
设置，让足球以适宜的方式走进幼
儿园、融入幼儿。王维耀说，所有
的游戏设置都应该符合儿童的天
性，让小朋友从中感受到乐趣，才
会激发他们参与的兴趣。

满意度100% 办家门口的好幼儿园

创设游戏情景 让孩子爱上足球
幼儿园牵手大学
夯实人才根基

全程悉心呵护 为孩子成长打好底色

2018年 1月5日，武侯区幼儿足球
游戏发展联盟成立仪式暨《幼儿足球游
戏设计与指导》新书发布会在成都市第
二十三幼儿园举行。而早在一两年前，
成都市唯一一个幼儿园体育博士工作站
就在二十三幼成立了，这本新书正是由
博士站与二十三共同编写并出版的。

一直以来，国家都在强调：发展振兴
足球事业要从娃娃抓起，夯实人才根
基。对教育工作者来说，这是一个值得
思考并且有待落实的“国家期待”，对于
幼儿足球教育，这更是一个巨大的挑战，
尽管很多幼儿园都配备了足球，开设了
足球课程，但是，因为缺乏足球运动的专
业知识，缺乏系统的幼儿足球游戏课程，
幼儿足球工作的落实并不十分理想。二
十三幼把长期专注足球教育的研究成果
编著成书，不仅固化了自己在幼儿足球
工作上的成果，同时也为其他幼儿园足
球游戏活动开展提供了指南。

二十三幼与成都大学结缘，是因为
成都大学从国外引进了一套先进的幼儿
足球训练评价体系，希望在一线幼儿足
球教育战线开展研究，拟在全成都市中
小学和幼儿园建立一个博士工作站的试
点学校，从而形成高校与基层的联盟。
二十三幼脱颖而出，成为唯一一家被成
都大学选中的幼儿园。

小肌肉、大肌肉如何发展，这些原来
比较迷茫的专业知识，现如今在二十三
幼有了强大的目标引领：把足球落脚到
幼儿身上，落脚到提升幼儿体质上。高
校的理论与幼儿园的实践有机结合，不
仅为二十三幼的足球教育注入了新的动
力，对整个成都区域的幼儿足球教育也
有借鉴意义。

一所名不见经传的幼儿园，从“拔
地而起”到“一级园”，只用了短短四
年。５１位教职员工，怀揣对学前教
育的热爱，历经一千多个日夜，以专业
与责任，书写了一段传奇，缔造了令人
叹服的“二十三幼速度”。

教育是爱心与智慧的结晶，是传
承与创新的融合，任何一个教育行
为，都会在孩子的成长路上留下印
迹，甚至影响其今后一生的发展。成
都市第二十三幼儿园践行“掘能·让
发展更多元”的教育理念，以“守护孩
子就是守护中国成长的力量”为办园
宗旨，成功创建了“成都市一级幼儿
园”，为“百舸争流，百花齐放”的武
侯教育再添新彩。

白 杰 品 股

绝地反击
问：周一沪指低开，

盘中窄幅震荡，收盘上
涨，你怎么看？

答：消息面的利空使
得盘中再度出现跷跷板
效应，早盘权重股一度冲
高，但题材股快速回落，
但权重股开始回落之际，
以创业板为首的超跌个
股出现集体反弹，不过近
期强势的次新股却大面
积跌停，最终市场出现深
强沪弱行情。截至收盘，
两市涨停 37 只，跌停 26
只。技术上看，沪深股指
刷新年内新高，值得注意
的是，连续调整一周多的
深成指也一举收复5日、
10日均线，从成交来看，
深市环比放量，沪市却出
现缩量，显示短期沪强深
弱行情将被扭转；60分钟
图显示，各股指均站在5
小时均线之上，60 分钟
MACD指标也全面金叉，值
得注意的是，本次震荡创
业板指上下落差25个小
时，深成指调整了 13 小
时，但沪指和上证50指数
却没有调整，这样的结构
性行情相信多数人赚了
指数没赚钱。期指市场，
各合约累计成交减少、持
仓增加，各期指合约正溢
价水平整体变化不大。
综合来看，创业板的绝地
反击绝不是偶然，市场再
次进入轮动补涨阶段，低
估成长股依然是首选。

资产：周一按计划持
股。目前持有南山控股
（002314）28 万股，维格
娜丝（603518）4万股，工
大 高 新（600701）11 万
股，启迪桑德（000826）2.5
万股，豫园股份（600655）
4 万 股 。 资 金 余 额
2579456.7 元 ，总 净 值
7454856.7 元 ，盈 利
3627.43%。

周二操作计划：南山
控股因过会停牌，维格娜
丝、工大高新、豫园股份
拟持股待涨，启迪桑德拟
先买后卖做差价。

胡佳杰

现场走访现场走访：：
顾客看的多租的少
下单比例仅1成

“晚礼服、民族服装、现代舞服、汉
服都有，看你们年会需要什么样的。”1
月15日，青羊区陕西街一家租赁演出
服的店铺里，几位市民正在挑选服
装。老板王女士说，现在年会租礼服、
旗袍的比较多，民族舞服、长衫马褂等
表演服装则少人问津。

价格方面，店内服装租金都是按
天计算，一套普通演出服租金一般是
30-80元，礼服则多在百元以上，其中
一条全手工制作的镶珠礼服裙一天租
金就要1000元。而同一个款式的新
旧两套表演服，租金也相差数十元。

“老板，有没有跳现代舞穿的衣
服，带亮片的那种。”就在采访间隙，一
位女顾客走进店内询问，顺着老板手
指的方向，在一堆演出服中找出了一
套银色亮片短裙，左右看了看，在身上
比划了一下，最后也并没有下单。

王女士告诉记者，类似这样的情
况很常见。“别看逛的人多，真正下单
的少。可能有10个顾客进店，最后只
有1个人租衣服。”她说，“往年这个时
候都忙得很，店里每天挤满了人。但
从去年开始顾客就逐渐变少了，今年
更加不行了。”

而在相距不远的另一家店内，长
裙、西装、旗袍、汉服、卡通人偶装，各
式服装同样一应俱全。问及很多公司
在筹备年会，是否到了服装租赁的旺
季？老板连忙摇头说，往年都要忙两
个月左右，现在临近过年了都没生意。 受线上冲击实体服装租赁店生意大不如前。

市场声音市场声音：：
实体店款式陈旧

“网红”服装难租到

“衣服虽然多，但是款
式都比较单一，有的看起
来也太旧了。”林女士在成
都一家培训机构工作，正
在筹办年会的她在陕西街
连着逛了几家店，都没有
选到合适的服装，最后还
是决定去网上看看。

上述网店店主介绍，
年会租赁一般都是用来表
演小品，像电视剧甄嬛、某
热门综艺节目“小沈阳版
四大才子”等服装销量都
很好。而一些创意搞笑舞
蹈服也颇受欢迎，网上一
件标有“相扑充气衣服年
会创意演出”字样的表演
服标价80元，月销量超过
2000笔。但记者拿着网店
的图片一连问了2家店铺，
都说没有这套衣服。

“现在什么最火大家都
想租什么，之前还有人来问
有没有电视剧《三生三世十
里桃花》同款戏服，我们就
没有，估计别的店也很少有
这些。”一位在陕西街开店6
年的商家说，虽然每年都在
更新服装，款式老旧的也会
定期清理淘汰。但碍于店
铺面积有限，也无法完全满
足顾客的需求，“店开大些
房租又贵了，衣服租金肯定
要涨，那更加没人租了。”

近年来电子商务迅猛
发展，类似这样采用传统
经营模式的实体店都受到
不小的冲击。而业内人士
认为，未来服装租赁行业
或许也会出现这样的模
式，即线上平台+线下体
验。消费者通过线上购
买，线下店更多的是提供
展示和体验的空间，因此
也不需要店铺扩张，库存
量可以大量减少。

华西都市报-封面新
闻记者 熊英英 实习记者
申梦芸摄影报道

末年初，一向是各家公司举办
年会的高峰期。一年一度的

“单位春晚”少不了员工们自编
自演的歌舞表演，而演出服装租赁生
意也随之走俏。

近日华西都市报-封面新闻记者
走访了成都多家服装租赁店铺，发现
原本应该是生意爆棚的商店如今却
门口罗雀。不少商家都提到，受线上
共享租衣和企业年会缩水等因素影
响，生意已不如往年。而线上服装租
赁由于价格实惠、款式多样，逐渐吸
引越来越多的消费者，部分网店月成
交量超过千件。

岁

记者走访发现，这条“租赁
服装一条街”上共有大大小小
十多家店铺，除了上述第一家
面积稍大的店内还有几位顾客
外，其他“小门面”都显得异常
冷清。原本该是最为忙碌的时
候，为何不少商家都只能无聊
地坐在店内玩手机？

“主要还是受互联网影响，
网上太便宜了。过去大家在店
里看好了就直接下单，现在顾
客进来逛完衣服，拍张照片就
去网上买或者租。”一商家还透
露，有的人直接在网上买了礼
服，穿完之后再退回去，不用花
一分钱。

此外，有商家提到现在企
业年会也在不断“缩水”。过去
有些公司年会节目表演多，一
口气租几十件、上百件的都
有。现在就算偶尔接到年会订
单，也只租一两件礼服或者礼
仪旗袍。有的企业年会就是大
家一起吃个饭，直接取消了表
演环节。

记者随后也在网购平台输
入关键词“年会服装”“表演服租
赁”等关键词，搜索到不少相关

店铺，店铺月成交量从一两百件
到上千件不等。其中一家古装
演出服租赁店铺的店家介绍，现
在仍有现货出租，但年关服装紧
张，服装颜色都是随机发送。

而按照该网店页面提示租
赁流程，顾客需分别拍下服装
租金和押金，用完衣服寄回，卖
家确认无误后将第一时间退还
押金。可提前一星期预订，例
如12月6号用的服装，快递一
般在1-5号前达到，只要在7号
寄回服装，只算一天的租金。
服装续租费用为5元/件，价格

明显低于实体店，顾客也只用
承担寄回服装的运费。

虽然不少实体店商家都表
示，网购看不到实物，服装质量
也无法保证，但对于通常只穿
一次的年会礼服、演出道具服
来说，这似乎也显得没有那么
重要。在上述网店一件月销千
件的商品下，顾客评价普遍集
中在便宜实惠、舞台效果好、衣
服干净、快递及时等方面，其中
一顾客评论说：“实体店价格差
不多，但还要自己去拿，自己送
回去很麻烦。”

原因分析：生意冷清或因网店“抢生意”

位于成都陕西街的服装租赁店生意冷清，顾客下单率仅有1成。

共享租衣接管年会经济
实体店服装租赁“遇冷”，下单比例仅1成


